
Demanda

La demanda es un concepto fundamental en economía que se refiere a la 
cantidad de un bien o servicio que los consumidores están dispuestos y 
pueden comprar a un precio determinado en un momento dado. La 
demanda es crucial para comprender cómo funciona el mercado y cómo 
se determinan los precios.



Definición de Demanda

La demanda es la cantidad de un bien o servicio que los consumidores desean y están en 
condiciones de comprar a un precio específico en un período determinado.

1 Cantidad

La demanda se refiere a la cantidad 
de un producto que se quiere 
comprar.

2 Precio

El precio es el factor más importante 
que afecta la demanda.

3 Tiempo

La demanda se considera durante un período específico de tiempo.



Ley de la Demanda

La ley de la demanda establece una relación inversa entre el precio de un bien o servicio y la 
cantidad demandada. A medida que el precio de un bien aumenta, la cantidad demandada 
disminuye, y viceversa.

1

Precio Aumenta

Menor cantidad demandada.

2

Precio Baja

Mayor cantidad demandada.



Factores que afectan la Demanda

Diversos factores externos afectan la demanda. Estos pueden influir en la disposición y capacidad de los 
consumidores para comprar un bien o servicio.

Precio de bienes 

relacionados

Los bienes sustitutos y 
complementarios pueden influir en 
la demanda.

Sustitutos1.

Complementarios2.

Gustos y Preferencias

Cambios en las preferencias de los 
consumidores.

Moda1.

Tendencias2.

Ingresos

El ingreso disponible de los 
consumidores afecta la demanda.

Bienes normales1.

Bienes inferiores2.



Curva de Demanda

La curva de demanda es una representación gráfica de la ley de la demanda. Muestra la 
relación entre el precio de un bien o servicio y la cantidad demandada a diferentes precios.

1 Punto A

Precio y cantidad demandada en un punto específico.

2 Punto B

Cambio en el precio y cantidad demandada.

3 Movimiento a lo largo de la curva

El cambio en el precio de un bien o servicio.



Equilibrio en el Mercado

El equilibrio en el mercado se alcanza cuando la cantidad demandada de un bien o servicio es igual a la cantidad 
ofrecida. Este punto de equilibrio determina el precio y la cantidad de un bien que se intercambia en el mercado.

Demanda Oferta

Cantidad deseada por los consumidores Cantidad ofrecida por los productores

Precio máximo que los consumidores están 
dispuestos a pagar

Precio mínimo que los productores están dispuestos 
a aceptar



Definición de Oferta

La oferta es la cantidad de un bien o servicio que los productores están dispuestos y pueden ofrecer a la venta a un 
precio determinado en un momento dado. La oferta es un componente crucial del mercado, ya que determina la 
cantidad de bienes y servicios disponibles para los consumidores.

Transporte

Costos de transporte y 
logística.

Producción

Costos de mano de obra y 
materiales.

Precios de los 

insumos

Precios de los materiales y 
recursos.

Tecnología

Innovaciones y avances 
tecnológicos.



Ley de la Oferta

La ley de la oferta establece una relación directa entre el precio de un bien o servicio y la cantidad ofrecida. A medida 
que el precio de un bien aumenta, la cantidad ofrecida también aumenta, y viceversa.

Precio Aumenta

Mayor cantidad ofrecida.

Precio Baja

Menor cantidad ofrecida.


