
Definición de 
Oferta
La oferta en economía se refiere a la cantidad de un bien o servicio que 
los productores están dispuestos a vender a un precio determinado en un 
momento específico. Esta cantidad está directamente relacionada con el 
precio, siendo mayor la oferta cuando el precio es más atractivo para los 
productores.



Ley de la Oferta
1

Precio y Cantidad
La ley de la oferta establece que, 
con todo lo demás constante, a 
medida que el precio de un bien 
o servicio aumenta, la cantidad 

ofrecida también aumenta.

2

Incentivo del 
Productor

Los productores se ven 
incentivados a ofrecer más de un 

bien cuando el precio es más 
alto, ya que esto significa 

mayores ganancias.

3

Relación Directa
La ley de la oferta se representa 
gráficamente como una curva 

ascendente, reflejando la 
relación directa entre precio y 

cantidad ofrecida.



Curva de Oferta
La curva de oferta es una representación gráfica de la 
relación entre el precio de un bien o servicio y la 
cantidad que los productores están dispuestos a 
vender.

La curva de oferta tiene una pendiente positiva, lo que 
significa que a medida que el precio aumenta, la 
cantidad ofrecida también aumenta.



Determinantes de la Oferta

Precio de los 
Insumos
El precio de los insumos 
que se utilizan para 
producir un bien o servicio 
influye directamente en la 
cantidad ofrecida. Un 
aumento en el precio de 
los insumos reducirá la 
oferta.

Tecnología
Los avances tecnológicos 
pueden aumentar la 
eficiencia de la 
producción, reduciendo 
los costos y permitiendo a 
los productores ofrecer 
más.

Número de 
Vendedores
Un mayor número de 
productores en un 
mercado significa mayor 
cantidad ofrecida. La 
competencia entre 
vendedores puede afectar 
el precio.

Expectativas 
de los 
Productores
Si los productores 
anticipan un aumento en 
el precio futuro, es posible 
que retengan parte de su 
producción, lo que 
reduciría la oferta actual.



Variación de la cantidad ofrecida 
vs. variación de la oferta

1 Cantidad Ofrecida
Representa el cambio en la cantidad de un bien o 
servicio que los productores están dispuestos a 
vender a un precio determinado. Es decir, la 
oferta permanece constante, pero la cantidad 
cambia debido a la variación del precio.

2 Oferta
Se refiere a un cambio en la cantidad de un bien o 
servicio que los productores están dispuestos a 
vender a todos los precios posibles. La curva de 
oferta se desplaza a la izquierda o derecha debido 
a un cambio en las condiciones de producción, no 
solo el precio.

3 Ejemplo
Si aumenta el precio de la gasolina, los 
productores ofrecerán más gasolina al precio más 
alto, pero la curva de oferta no se desplaza, solo 
hay un movimiento a lo largo de la curva.

4 Gráficamente
Un movimiento a lo largo de la curva de oferta 
representa una variación en la cantidad ofrecida, 
mientras que un desplazamiento de la curva 
representa una variación en la oferta.



Ejemplo 1: Aumento 
del precio de la 
materia prima
Un aumento en el precio de la materia prima, como el acero, reduce la 
oferta de coches. Los fabricantes de automóviles deben pagar más por 
cada coche que producen, lo que reduce sus ganancias. Por lo tanto, están 
menos dispuestos a producir tantos coches al mismo precio. La curva de 
oferta se desplaza hacia la izquierda.



Ejemplo 2: Avance tecnológico

Mayor Eficiencia
La innovación tecnológica permite a los productores 
producir más bienes con menos recursos. Esto aumenta 
la oferta y reduce los costos de producción.

Reducción de Costos
Las nuevas tecnologías automatizan tareas, lo que 
reduce la mano de obra y mejora la eficiencia, 
resultando en costos de producción más bajos.



Ejemplo 3: Cambios en el número 
de vendedores
Un aumento en el número de vendedores en un 
mercado incrementa la oferta de un bien o servicio. Si 
más empresas entran a un mercado, la competencia se 
intensifica, y los productores pueden ofrecer más a un 
precio más bajo.

Por otro lado, si las empresas abandonan un mercado 
debido a la baja rentabilidad, la oferta se reduce, lo que 
puede llevar a un aumento en el precio del bien o 
servicio.



Ejemplo 4: 
Expectativas de los 
productores
Las expectativas de los productores sobre el precio futuro de un bien o 
servicio también pueden influir en la oferta actual. Si los productores 
anticipan un aumento en el precio en el futuro, podrían optar por reducir 
la oferta actual para vender más en el futuro cuando el precio sea más 
alto. Por ejemplo, si los agricultores esperan que el precio del café 
aumente en los próximos meses, podrían guardar parte de su cosecha 
actual para venderla a un precio más alto en el futuro.



Conclusión
La oferta es un concepto fundamental en economía. Es la cantidad de un 
bien o servicio que los productores están dispuestos a vender a cada 
precio. La oferta depende de varios factores, como los precios de los 
insumos, la tecnología, el número de vendedores y las expectativas de los 
productores.


