
El arte de hablar en público

El saber hablar bien “es un acto de 

vender algo a otra persona” 1



La comunicación humana

Compartir 

Urgencia de expresar a 
otros sus 
pensamientos, 
angustias, 
necesidades básicas.

Persuadir

Urgencia de modificar 
pensamientos en los 

demás y hacerlos 
coincidir con el propio

Informar 
Tendencia a perpetuar 
la hegemonía como 
ser natural. 

EL POETA NACE, EL ORADOR SE HACE



Condiciones de un buen orador 

 Naturalidad

 Sencillez

 Facilidad en sus Expresiones 

 Agilidad en la memoria 

 Sinceridad

 Decir lo que otros callan 

Elementos de la Oratoria

Orador

Auditorio Discurso  



 Prepararte tanto como puedas

 Usa técnicas de relajación 

 Prácticas   



Técnicas para hablar bien desde la Neuro oratoria 





Conferencia



Estructura académica para la expresión oral y escrita 

Introducción

Desarrollo

Conclusión



¿Sobre qué podemos hablar?

Científico-
Tecnológico

Estético Religioso Retórico

Educativo Histórico Político



DISERTACIÓN

Exposición de un 

razonamiento de 

manera estructurada 

con fines de divulgación



Etapas de la disertación

Se explica aspectos 

básicos del tema

Introducción Desarrollo 

Se exponen 

argumentos

Síntesis 

Revisión de los 

aspectos más 

importantes 

Conclusión  

Te plantean 

reflexiones



Discurso
D

IS
C

U
R

S
O

Tipos De Discursos

Narrativo

Descriptivo

Expositivo

Argumentativo

Es la transmisión de un mensaje 

mediante las palabras que 

previamente han sido preparadas. 

Busca orientar a una audiencia 

sobre un tema en particular.



Estructura Del Discurso
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CONFERENCIA

Abordar un tema 

para desarrollarlo 

desde el 

conocimiento y 

diferentes 

perspectivas.



Funcionalidades
P
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l • Encuentro entre 

marca y 
consumidor.

A
c

a
d

é
m
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a • Exposición de 

información 
especializada.

S
o

c
ia

l • Intercambio de 
conocimientos y 
experiencias.



CONFERENCIA

https://www.youtube.com/watch?v=_o3PK6uU6HE&t=696s

Al sembrar ideas, seguro cosecharemos en alguna 

persona que nos escuche 

https://www.youtube.com/watch?v=_o3PK6uU6HE&t=696s


EL DEBATE 

Es una técnica de comunicación que consiste en la

confrontación de ideas u opiniones diferentes sobre un

tema determinado. La palabra debatir proviene del

latín debattuĕre, que significa ‘discutir’, ‘combatir’.

Objetivo: plantear, exponer y conocer

diferentes posturas y argumentaciones sobre

un tema, su finalidad es llegar a una

conclusión.



Participantes

Son dos o más personas que 

presentan posturas enfrentadas

Plantear el tema, iniciar el debate, establecer turnos de palabra, mantener el 

respeto y la objetividad entre los debatientes, orientar y reorientar la 

discusión, y dar por concluido el debate.

Participan de forma activa 

expresando su opinión y 

realizando preguntas.





REGLAS DEL DEBATE Ser breve y 
concreto al hablar.

No subestimar al otro.

Se respetará el turno 
de la palabra

-Se actuará con calma 
y respeto

No hablar en exceso para así dejar 
intervenir a los demás, evitando la 

tendencia al monólogo y la 
monotonía.

No burlarse de 
la intervención 

de nadie.

Evitar los gritos para 
acallar al interlocutor.

Ser tolerante respecto 
a las diferencias.



FUNCIONES Y VIRTUDES DE UN DEBATE

Como ejercicio para el intelecto ya que 
sirve para desarrollar múltiples 

habilidades.

Para reforzar y mejorar la personalidad, 
en aspectos como la autoestima, 

seguridad, confianza, expresión verbal y 
corporal

Como medio para alcanzar la 
pluralización en cuanto a ideas.

Eleva el criterio para tomar una decisión 
ya que enseña a exponer las ventajas y 

desventajas de un punto de vista.

Así mismo se ejercitan habilidades específicas como: 

Escucha crítica. 

Razonamiento y pensamiento crítico. 

Estructuración de ideas. 

Respuesta rápida y adecuada. 

Expresión oral efectiva. 



MESA REDONDAMESA REDONDA

 UN EQUIPO DE EXPERTOS DISCUTEN SOBRE UN 
TEMA ANTE UN AUDITORIO.

• DURACION : EXPOSICIÓN : DE 40 A 90 MINUTOS 
PREGUNTAS : DE 20 A 30 MINUTOS



•OBJETIVO : Analizar un tema desde puntos de vista 
divergentes u opuestos. 

•CARACTERISTICAS : Cada experto defiende su punto de vista 
en contraposición con su opositor. No debe esperarse 
necesariamente un acuerdo 

•NUMERO DE PARTICIPANTES : Un moderador. 
2 a 6 Expositores. Participantes según disponibilidad de ambiente.

•ORGANIZACIÓN : Se invita a los expositores y se precisa 
el tema a discutir y la duración máxima por cada intervención. 
Equipos de amplificación.

DESARROLLO : El moderador presenta a los expositores y 
anuncia el tema de discusión.
• Da la apalabra a uno de los expertos y controla el tiempo. 
•Se invita a la audiencia a formular preguntas aclaratorias. 



Recomendaciones para una presentación oral

Estrategia 
narrativa 

1. Planificación (guion) 

2. La interacción cara a cara

3. Interacción con la audiencia

4. Uso adecuado del tiempo y recurso.   

Selección y 
análisis de 
información 

base

Formatos y 
géneros 
orales 

Monólogo 

Discurso 

Conferencia 

Debate 

Mesa redonda

Busca 

información 

en base de 

datos 

científicas

Busca 

información 

en base de 

datos 

científicas

Lee 

comprensivamente 

y critica la info 

seleccionada

Lee 

comprensivamente 

y critica la info 

seleccionada

Elección del 

formato, para 

usar 

comunicación 

verbal y no 

verbal

Elección del 

formato, para 

usar 

comunicación 

verbal y no 

verbal

Exponer o 

argumentar 

con 

razonamientos 

y evidencias

Exponer o 

argumentar 

con 

razonamientos 

y evidencias

Deja siempre 

un mensaje

Deja siempre 

un mensaje



Herramientas digitales para estudiantes  


