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1. INFORMACION GENERAL DE LA ASIGNATURA:

CODIGO: DEP.5605.5.3

NOMBRE: DERECHO MERCANTIL

SEMESTRE: QUINTO SEMESTRE

UNIDAD DE_ ORGANIZACION CURRICULAR: (De acuerdo a la malla OBLIGATORIA

curricular):

CAMPO DE FORMACION (De acuerdo a la malla curricular): PROFESIONALIZANTE

NUMERO DE SEMANAS EFECTIVAS DE CLASES: 16
Aprendizaje en contacto con el 200

NUMERO DE HORAS POR SEMANA DE ACTIVIDADES DEAPRENDIZAJE [ 000Me :
Aprendizaje practico-experimental 1.00
Aprendizaje Autbnomo 2.00

TOTAL DE HORAS POR SEMANA DE LA ASIGNATURA: 5.00

TOTAL DE HORAS POR EL PERIODO ACADEMICO: 80.00

2. PRERREQUISITOS Y CORREQUISITOS:

PREREQUISITOS CORREQUISITOS
ASIGNATURA CcODIGO ASIGNATURA CODIGO

3. DESCRIPCION E INTENCION FORMATIVA DE LA ASIGNATURA:

Derecho Mercantil, es una catedra que se cursa en el quinto semestre de la carrera. Su naturaleza es teérico — practica, siendo una
unidad de nivel de organizacion curricular profesionalizante, ubicada en el campo de formacion: Fundamentacion Tedrica, de la
carrera; su aprobacion es obligatoria. La asignatura tiene como objetivo que el estudiante analice ycomprenda las obligaciones de los
comerciantes en sus operaciones mercantiles y los actos y contratos de comercio que se desprenden de las dinamicas de
intercambio de bienes y senicios, desde la 6ptica de la costumbre mercantil y aplicacion del Codigo de Comercio, lo cual, permitira
que el futuro abogado pueda asesor y patrocinar las causas juridicas derivados de la actividad mercantil. Esta asignatura se alinea al
Plan Nacional de Desarrollo, Creacion de Oportunidades (2021-2025) en especial al Eje Institucional en su Objetivo 14: “Fortalecer las
capacidades del Estado con énfasis en la administracion de justicia y eficiencia en los procesos de regulacion y control, con
independencia y autonomia” y el Objetivo 15: “Fomentar la ética publica, la transparencia y la lucha contra la corrupcion”. Contribuye
con la siguiente competencia profesional de la carrera: “Argumenta juridicamente a través de la interpretacion de normas generales
para solucionar hechos concretos en el entorno nacional e internacional de su profesién apegado a principios deontolégicos”. Se
relaciona con el objetivo especifico de la carrera vinculado a los resultados de aprendizajes: a) Establece los rasgos definitorios del
derecho mercantil; b) Identifica el régimen aplicable a las obligaciones y contratos mercantiles; c) Identifica los elementos de la
empresa: El empresario, la organizacién, el establecimiento de comercio; y; d) Domina la nocion de titulo de valor a partir de sus
principios generales las formas de suscripcion ylas leyes de circulacion. Contiene como objeto de estudio: ) Nociones generales del
Derecho Mercantil; I) Los comerciantes ylos instrumentos de comercio; y, lll) Contratos y obligaciones mercantiles.

4. COMPETENCIA(S) DEL PERFIL EGRESO DE LA CARRERA A LA(S) QUE APORTA LA ASIGNATURA:

2. Argumenta juridicamente a traves de la interpretacién de normas generales para solucionar hechos concretos en el entorno
nacional e internacional de su profesion apegado a principios deontolégicos. 5. Opera en entornos juridicos mediante el desarrollo de
habilidades y destrezas adquiridas desde una perspectiva integradora para satisfacer las exigencias y necesidades de la sociedad y
comunidad internacional.

5. RESULTADO(S) DE APRENDIZAJE DEL PERFIL DE EGRESO DE LA CARRERA A LO(S) QUE APORTA LA
ASIGNATURA

2.1. Conoce la doctrina, el derecho precedente y la normativa nacional e internacional mediante su estudio integral para idear y
manejar argumentos con habilidad. 2.2. Debate los diferentes enfoques y fundamentos epistemoldgicos a través de interrelacion de
los conocimientos a fin de generar las razones a favor o en contra de una determinada tesis que sustente al hecho concreto. 2.3.
Produce distintas tesis argumentativa mediante una concepcion pragmatica, toma de posicién y eleccion frente a las diversas
opciones de interpretacion observando los valores que hacen correcto al modelo de derecho a fin de llegar a la persuasion,
convencimiento, acuerdo y consenso sobre el hecho concreto.5.1 Utiliza técnicas y herramientas juridicas que le permitan
desenwolverse en los distintos ambitos y niveles del derecho a fin de resolver las exigencias y necesidades de la sociedad y la
comunidad internacional. 5.2 Desarrolla su capacidad como operador juridico mediante la creacién, interpretacion y aplicacion del
derecho a fin de propiciar el vinculo entre la validez y eficacia del ordenamiento juridico. 5.3 Formula soluciones desde una perspectiva
integradora mediante la creacién y constitucion de un derecho recurriendo a otras normas, a la analogia, principios generales del
derecho ya la doctrina a fin de aplicarlos a casos concretos.

6. UNIDADES CURRICULARES:
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UNIDAD N°: 1
NOMBRE DE LA UNIDAD: Nociones generales del Derecho Mercantil
NUMERO DE HORAS POR UNIDAD: 35
RESULTADOS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD.- Los resultados de aprendizaje demuestran lo que el estudiante sera capazde
resolver al finalizar un proceso formativo.
Su estructura es: verbo en tercera persona del presente simple en singular + objeto + condicion + finalidad. Su propoésito es tributar al
cumplimiento de las competencias declaradas en el perfil de egreso.
- R.A1. Identifica el origen del comercio y del derecho mercantil mediante sucesos histéricos
- R.A2. Describe las fuentes del derecho mercantil ylos actos de comercio.
CRITERIOS DE EVALUACION.- Expresan caracteristicas de los resultados esperados: son la base para disefiar la evaluacion.
Los criterios de evaluacion se estructuran con: verbo en infinitivo + objeto + contexto). Se reflejan en los instrumentos de evaluacion
mediante indicadores que se corresponden
C.E.1.1. Conoce el origen del comercio, derecho mercantil y su proyeccion
C.E.2.1. Deduce que el comercio es una actividad del derecho mercantil
CONTENIDOS .
£Qué debe saber, hacer y ser? TEVIPORALIZACION ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD
HORAS ACTIVIDADES
SEMANA (de DE ACTIVIDADES | cTiviDapes
i Aprendizaje izai lat1ala16 6 | APRENDIZAJE DE
UNDADES TEWATICAS en contactol ELLCN® laprendizalel 13 segun | ENCONTACTO| APRDDZAE | pppeiza
conel | oyperi autonomo | responda)) | CONEL | FRACTICO- 17 ronomo
docente
DOCENTE EXPERIMENTAL]|
1.1. Nociones generales del derecho Clase Trabajos en  |Elaboracién
mercantil magistral, aulas de
«1.1.1. Encuadre pedagdgico. Andlisis de Video, estudio |virtuales, ~ |resimenes
la estructura del silabo, portafolio de casos, Elaboracion |sobre la clase
reactivos. Socializacion del proceso estudiode  |deresimen |dictada,
educativo y sistema de evaluacion. 1 2 1 caracteristicas len cuademo [talleres,
pruebas de trabajo, resolucion de
» 1.1.2. Planificacion y socializacion del orales 'y trabajos en  |problemas,
proceso de inwestigacion formativa. escritas clase, ensayos,
Acuerdos y compromisos lecciones cuestionarios
orales 'y
* 1.1.3. Definiciéon de Derecho Mercantil exposiciones
1.2. El comercio Clase Trabajos en |Elaboracion
magistral, aulas de
\Video, estudio |virtuales, resimenes
de casos, Elaboracion [sobre la clase
estudio de deresimen |dictada,
*1.2.1. Concepto de comercio 1 2 2 caracteristicas,|len cuademo |talleres,
pruebas de trabajo, resolucion de
+1.2.2. Historia del comercio orales y trabajos en  |problemas,
escritas clase, ensayos,
lecciones cuestionarios
oralesy
exposiciones
1.3. Derecho mercantil y derecho civil Clase Trabajos en  |Elaboracién
magistral, aulas de
\video, estudio |virtuales, resumenes
de casos, Elaboracion |sobre la clase
estudio de deresumen |dictada,
. 131, Diferencia entre aclos civiles caracteristicas,|len cuademo |talleres,
mel.'cz.aritiles Y pruebas de trabajo, resolucion de
oralesy trabajos en  [problemas,
escritas clase, cuestionarios,
1 2 3 lecciones ensayo
orales 'y
exposiciones
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1.4. Fuentes del derecho mercantil Clase Trabajos en |Elaboracion
magistral, aulas de
\Video, estudio |virtuales, resimenes
de casos, Elaboracion [sobre la clase
estudio de deresimen |dictada,
«1.4.1. Fuentes formales 2 1 9 4 caracteristicas,|en cuaderno |talleres,
pruebas de trabajo, resolucion de
* 1.4.2. Fuentes materiales orales y trabajos en  |problemas,
escritas clase, ensayos,
lecciones cuestionarios,
orales y mapa
exposiciones |conceptual
1.5. La capacidad mercantil Clase Trabajos en  |Elaboracién
magistral, aulas de
\video, estudio |virtuales, resumenes
de casos, Elaboracion |sobre la clase
. estudio de deresumen |dictada,
*1.5.1. Capacidad para contratar 2 1 2 5 caracteristicas,|en cuaderno  [talleres,
. 152 Capacidad para ejercer pruebas de trabajo, resolucion de
actividades comerciales o empresariales oralgs y rabajos en  |problemas,
escritas clase, ensayos,
lecciones cuestionarios
orales 'y
exposiciones
1.6. Principios y actividades mercantiles Clase Trabajos en |Elaboracion
magistral, aulas de
\Video, estudio |virtuales, resimenes
de casos, Elaboracion [sobre la clase
L . estudio de de resumen |dictada,
*1.6.1. Principios del derecho mercantil 5 1 5 5 caracteristicas len cuaderno [talleres,
*+ 16.2. Las actividades mercantiles. pruebas de “?baio' resolucion de
Definicién y dasificacion orale_s y trabajos en  |problemas,
escritas clase, ensayos,
lecciones cuestionarios
oralesy
exposiciones
1.7. Actos y operaciones mercantiles Clase Trabajos en  |Elaboracién
magistral, aulas de
\video, estudio |virtuales, resumenes
de casos, Elaboracion |sobre la clase
estudio de deresumen |dictada,
«1.7.1. Actos mercantiles 2 1 2 7 caracteristicas,|en cuaderno (talleres,
pruebas de trabajo, resolucion de
+1.7.2. Operaciones mercantiles orales y trabajos en  |problemas,
escritas clase, ensayos,
lecciones cuestionarios,
orales y exposiciones
exposiciones
TOTAL DE HORAS
(La suma del total de horas debe serigual
a la determinada en la malla curricular por
cada componente de aprendizaje; sin 14 7 14
embargo, para cada tema tratado sera
decision del profesor la distribuciéon de
horas en cada componente)
EVALUACION: En este apartado se debera indicar los tipos de evaluacidn que se aplicaran (diagndstica, formativa y sumativa), asi
como las técnicas e instrumentos a utilizar, a fin de evidenciar mediante los criterios de evaluacion el logro de los resultados de
aprendizaje.
Tipos de Evaluacion Técnicas Instrumentos
. - Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Diagnostica Prueh Pruebas Escritas Objetivas
ruebas Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
" o Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Cavinn At om
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ronnanva Prucbas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
" o Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Sumativa Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas

Pruebas Orales de Actuacion

Resolucién de Problemas

Cuestionarios

Ensayo
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UNIDAD N°:

2

NOMBRE DE LA UNIDAD:

Los comerciantes ylos instrumentos de comercio

NUMERO DE HORAS POR UNIDAD:

25

resolver al finalizar un proceso formativo.

- R.A1. Reconoce los principales rasgos de los comerciantes yde las empresas
- R.A2. Analiza los titulo de valor que determina el coddigo de comercio y el ejercicio de su aplicacion

RESULTADOS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD.- Los resultados de aprendizaje demuestran lo que el estudiante sera capazde

Su estructura es: verbo en tercera persona del presente simple en singular + objeto + condicion + finalidad. Su propésito es tributar al
cumplimiento de las competencias declaradas en el perfil de egreso.

C.E.1.1. Identifica al comerciante y su capacidad mercantil para realizar actividades mercantiles
C.E.2.1. Identifica las caracteristicas de los principales titulos valores.

CRITERIOS DE EVALUACION.- Expresan caracteristicas de los resultados esperados: son la base para disefiar la evaluacion.
Los criterios de evaluacion se estructuran con: verbo en infinitivo + objeto + contexto). Se reflejan en los instrumentos de evaluacion
mediante indicadores que se corresponden

CONTENIDOS

Campus Norte

Guano

Av. Antonio José de Sucre Km 1%z via a

¢£Qué debe saber, hacer y ser? TEVIPORALIZACION ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD
HORAS ACTIVIDADES
SEMANA (de DE ACTIVIDADES | scivipaDes
Rt S AL e contacto A tieal® |orendizaje e ZLZT']? N CONTACTD | APRENDIZAJE | porr 0 )
domeme. [experimentall 2™ leorresponda)  CONEL | P CTICO. | auTonomo
DOCENTE MENTAL
2.1. Los comerciantes yla empresa Clase Trabajos en |Lecturas,
magistral, aulas trabajos,
\video, estudio |Mrtuales, exposiciones,
+ 2.1.1. La empresa caracteristicas, los de casos, Elaboracion  |investigacion,
comerciantes yel mercado estudiode  [deresiimen |revision
2 1 2 3 caracteristicas,|en cuaderno |bibliogréafica,
» 2.1.2. Comercio electrénico. Aspectos pruebas de trabajo, proyectos,
generales orales y trabajos en  [cuaderno
escritas clase,
+ 2.1.3. Senvicios electronicos comerciales lecciones
orales y
exposiciones
2.2. Registro mercantil Clase Trabajos en |Lecturas,
magistral, aulas trabajos,
*2.2.1. Aspectos generales \ideo, estudio |virtuales, exposiciones,
. de casos, Elaboracion  |investigacion,
* 222. Actos y contratos sujetos de estudio de de restimen  [revision
inscripcion en el Registro mercantil 2 1 9 9 caracteristicas,|en cuaderno  |bibliografica,
+ 223. La publicidad de los asuntos pruebas de tra}bap, PFOVBCPS-
mercantiles relevantes oralgs y trabajos en  |Ejecucion del
escritas clase, proyecto de
+ 224. FHecucion del proyecto de lecciones investigacion
investigacion formativa orales y formativa
exposiciones
2.4. Evaluacion sumativa parcial Prueba escrita | Trabajos en  |Lecturas,
aulas trabajos,
virtuales, exposiciones,
Elaboracion  |investigacion,
de resumen  [revision
*2.4.1. Prueba final del primer parcial en cuaderno  |bibliografica,
de trabajo, proyectos,
trabajos en  [mapa
clase, conceptual
2 1 2 10 exposiciones
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2.5. Titulos Valor y Titulos de Crédito Clase Trabajos en |Lecturas,
« 251. Elementos caracteristicas magistral,  (aulas trabajos,
clasificacion de los titulos de valor video, estudio |virtuales, exposiciones,
de casos, Elaboracion  |investigacion,
+2.5.2. Clasificacion de los titulos de valor estudio de deresumen [revision
o ) » o caracteristicas,|en cuaderno |bibliografica,
* 2.5.3. Suscripcion y circulacion cambiaria pruebas de trabajo, proyectos,
., . 2 1 2 11 orales y trabajos en  |elaboracion
2.54. Accion cambiaria escritas clase, de titulos de
+ 255 Excepciones de la accién lecciones crédito
cambiaria orales y
exposiciones
*2.5.6. Letra de cambio
+2.5.7. Pagaré ala orden
2.6. Semana de Eventos Académicos, Planificacion, |Planificacion, |Planificacion,
Culturales y de Gestion de Cambio y organizacion y |organizacion y [organizacion
Clima Organizacional de la Carrera de ejecucion de [ejecucion de [yejecucion
Derecho conferencias, |actiidades |[de
2 1 2 12 .
charlas, culturales actividades
paneles y sociales
actividades
académicas
TOTAL DE HORAS

(La suma del total de horas debe serigual
a la determinada en la malla curricular por
cada componente de aprendizaje; sin 10, 5 10
embargo, para cada tema tratado sera
decision del profesor la distribuciéon de
horas en cada componente)

EVALUACION: En este apartado se debera indicar los tipos de evaluacidn que se aplicaran (diagndstica, formativa y sumativa), asi
como las técnicas e instrumentos a utilizar, a fin de evidenciar mediante los criterios de evaluacion el logro de los resultados de

aprendizaje.
Tipos de Evaluacion Técnicas Instrumentos
" . Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Diagnostica Prucbas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
" . Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Formativa Pruebas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
" . Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Sumativa Pruebas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
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UNIDAD N°: 3
NOMBRE DE LA UNIDAD: Contratos y obligaciones mercantiles
NUMERO DE HORAS POR UNIDAD: 20

resolver al finalizar un proceso formativo.

- R.A1. Establece las obligaciones y contratos mercantiles en general
- R.A2. Elaborar contratos mercantiles para aplicarlos en actividades de comercio

RESULTADOS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD.- Los resultados de aprendizaje demuestran lo que el estudiante sera capazde

Su estructura es: verbo en tercera persona del presente simple en singular + objeto + condicion + finalidad. Su propésito es tributar al
cumplimiento de las competencias declaradas en el perfil de egreso.

C.E.1.1. Analiza las caracteristicas de los contratos mercantiles
C.E.2.1. Identifica las disposiciones legales para la elaboracién de contratos mercantiles

CRITERIOS DE EVALUACION.- Expresan caracteristicas de los resultados esperados: son la base para disefiar la evaluacion.
Los criterios de evaluacion se estructuran con: verbo en infinitivo + objeto + contexto). Se reflejan en los instrumentos de evaluacion
mediante indicadores que se corresponden

CONTENIDOS

Campus Norte

Av. Antonio José de Sucre Km 1%z via a

Guano

¢£Qué debe saber, hacer y ser? TEVIPORALIZACION ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD
HORAS ACTIVIDADES ACTIVIDADES
- SEMANA (de DE DE  |ACTIVIDADES DE
A Aprendizaje izai lat1ala16 6 | APRENDIZAJE
UNIDADES TEMATICAS en contacto| #PreN4iZe |porendizajel 18 seqin . | EN CONTAGTO| APRENDIZAJE | APRENDIZAJE
practico- p segun
d?c: :tle experimental auténomo corresponda) CONEL PMCTg:\[?- AUTONOMO
pocenTe  [PPERMENTAL
3.1. Contratos yobligaciones Clase Trabajos en  |Exposiciones,
mercantiles magistral, aulas trabajos en
video, estudio [|virtuales, clase grupales
de casos, Elaboracion e individuales
. o estudio de de resumen
+ 3.1.1. Disposiciones generales 9 1 9 13 caracteristicas |en cuademo
+ 3.1.2. Actos preparatorios del contrato pruebas de tra_lbajo,
e orales y trabajos en
+ 3.1.3. Obligaciones mercantiles escritas clase,
lecciones
orales y
exposiciones
3.2. Contrato de compraventa mercantil Clase Trabajos en [Trabajos en
magistral, aulas clase grupales
\video, estudio |virtuales, e individuales,
« 32.1. La compraventa propiamente de casos, Elaboracion  |elaboracion de
dicha estudio de de resumen  |contratos
2 1 2 14 caracteristicas,|en cuaderno
+ 3.2.2. La venta con reserva de dominio pruebas de trabajo,
orales y trabajos en
» 3.2.3. La venta comercial de bienes escritas clase,
raices lecciones
orales y
exposiciones
3.3. Contrato de arrendamiento Clase Trabajos en |Trabajos en
mercantil y contrato de seguro magistral, aulas clase grupales
« 3.3.1. El arrendamiento de locales video, estudio |virtuales, e individuales,
comerciales; la concesion mercantil de de casos, Elaboracion  cuaderno,
bienes inmuebles estudio de de resimen |investigaciones,
caracteristicas,|en cuaderno |elaboracion de
+ 3.32. Leasing o arrendamiento pruebas de trabajo, contratos.
mercantil orales y trabajos en  |Socializacion
escritas clase, investigacion
+ 3.33. Elementos del contrato de 2 1 2 15 lecciones formativa
Seéguro orales y
+ 3.3.4. Tipos de seguros exposiciones
+ 3.3.5. Socializacion del informe final yf
resultados de la investigacion formativa
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aprendizaje; sin embargo, para cada
tema tratado sera decision del profesor
la distribucion de horas en cada
componente)

3.4. Evaluacion sumativa final Prueba escrita [Trabajos en  |Trabajos en
aulas clase grupales
virtuales, e individuales
Elaboracion

2 1 16 de resumen

* 3.4.1. Prueba final del segundo parcial en cuaderno
de trabajo,
trabajos en
clase,
exposiciones

TOTAL DE HORAS

(La suma del total de horas debe ser

igual a la determinada en la malla

curricular por cada componente de 8 4

EVALUACION: En este apartado se debera indicar los tipos de evaluacidn que se aplicaran (diagndstica, formativa y sumativa), asi
como las técnicas e instrumentos a utilizar, a fin de evidenciar mediante los criterios de evaluacion el logro de los resultados de

aprendizaje.
Tipos de Evaluacién Técnicas Instrumentos
" . Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Diagnostica Pruebas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
" . Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Formativa Pruebas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo
" . Cuadernos
Evaluacion de Desempefio Debaie
Observacion Ensayo
Sumativa Pruebas Pruebas Escritas Objetivas
Pruebas Orales de Actuacion
Resolucién de Problemas Cuestionarios
Ensayo

7. INVESTIGACION FORMATIVA.

De acuerdo a los temas y subtemas del silabo se realizaran actividades que promuevan la investigacion formativa como estrategia
general de aprendizaje para la formacién del estudiante.

8. METODOLOGIA:

Campus Norte

Metodologia de ensefianza aprendizaje

Av. Antonio José de Sucre Km 1%z via a
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Analitico

Aprendizaje activo.

Clase Magistral

Dinamicas de grupo
Inductivo - Deductivo
Investigativo

Estudio de Casos
Constructivista - Participativo
Talleres

Exposicién de trabajos
Video foro

Aprendizaje Colaborativo.
Practicas en clase

Técnicas de ensefianza aprendizaje.
o Pruebas:
o Obsenacion:
¢ Resolucién de Problemas:
o Evaluacion de Desempefio:

Recursos:
e Material Didactico
Computador
Internet
Aula virtual
Documentos y Evidencias
Bibliografia Especializada
Pizarra digital
Reactivos
Videotutoriales
Recursos didacticos

Material de apoyo
Diapositivas
Diapositivas

Aula

One Drive

Aprendizaje Basado en Proyectos

VICERRECTORADO ACADEMICO

Aprendizaje Basado en Problemas

TAC - Tecnologias de aprendizaje y conocimiento

€ SGC
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9. ESCENARIOS DE APRENDIZAJE:

Aula de clase
Biblioteca
Biblioteca Virtual
Ambientes Virtuales
Funcién Judicial

10. RELACION DE LA ASIGNATURA CON LOS RESULTADOS DE APRENDIZAJE DEL PERFIL DE EGRESO DE LA

CARRERA:

Resultados de Aprendizaje que aportan al
Perfil de Egreso de la Carrera:
(Copiar los elaborados para cada unidad)

Nivel de Contribucion:

(ALTA— MEDIA-BAJA Al logro de los
Resultados de Aprendizaje del perfil

de egreso de la Carrera)

Evidencias de Aprendizaje:
Son los productos generados por el estudiante,
que demuestran los aprendizajes alcanzados

mediante sucesos histéricos

A B C segun los criterios de evaluacion.
ALTA MEDIA BAJO
e RA.1. Identifica el origen del
comercio y del derecho mercantil X Descubrir el origen del comercio ydel derecho

mercantil

Campus Norte
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e RA.2. Describe las fuentes del

derecho mercantil y los actos de X Descubrir la forma de otorgar legalidad a los
comercio. actos de comercio

¢ RA.1. Reconoce los principales
rasgos de los comerciantes y de X Es capazde establecer al comerciante, la
las empresas empresa y el empresario.

¢ RA.2 Analiza los titulo de valor

que detgn”nina ?l cc?djgo de Es capazde llenar una letra de cambio y pagaré a
comercio y €l ejercicio de su X la orden

aplicacion

* RA1 t Etstablece lats'l obllgaC|ones| X Reconoce las disposiciones generales previas a
y contratos mercantiles en general un contrato mercantil

¢ RA.2. Elaborar contratos Reuisar los contratos mercantiles y diferenciarlos

mercantiles para aplicarios en X de los contratos civiles empleados por
actividades de comercio comerciantes 0 empresas

11. BIBLIOGRAFIA

11.1 BIBLIOGRAHA FSICA
11.1.1 BASICA:

o Derecho mercantil Miranda Astudillo Luis Rodrigo Del Arco Ediciones

o Derecho mercantil practico Marin R. Francisco NULL
Derecho mercantil, cédigo, empresa, sociedades, titulos, contratos, concursal y navegacion. Vincueria Maite Mc Graw
Hill Interamericana Editores
Derecho mercantil. Merino Pérez Gonzalo NULL
Derecho mercantil. Mendoza C. Luis A. NULL
Instituciones de derecho mercantil ecuatoriano. Macias Hurtado Miguel Ediciones del Banco Central del Ecuador
Nociones de derecho mercantil Hernandez Gonzales David FLORES EDITOR Y DISTRIBUIDOR, S.A. DE C.V.
Cadigo de comercio Corporacion de Estudios y Publicaciones CEP Corporacion de Estudios y Publicaciones (CEP)
Manual del derecho mercantil. Cevallos Vasquez Victor Editorial Juridica del Ecuador

11.1.2 COMPLEMENTARIA:

AUQUILLA, Remigio “Material de estudio de Contratos Mercantiles”

ILLESCAS Ortiz, Rafael “Derecho del Comercio Electronico” Editorial La Ley, Madrid 2001
RODRIGUEZ Rodriguez, Joaquin “Derecho Mercantil” Distribuidores Porrua Hnos y CIA AvRepublica.
Argentina y Juato Sierra. México 1940.

ROMERQO, José Ignacio “Manual de derecho comercial, parte general”, Buenos Aires-Argentina, 1996.

11.2 BIBLIOGRAHA DIGITAL
11.2.1 BASICA (Libros digitales desde el repositorio de la Institucion)

11.2.2 COMPLEMENTARIA (Libros digitales de libre acceso)
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Coleccion de Ciencias Sociales Ciencia politica 10093349 3162627 Red Revista Cuadernos del CENDES Forjando una estrategia
alternativa en México para aprovechar el comercio mundial Barkin, David 2005

Coleccion de Ciencias Sociales Ciencia politica 10092158 3162205 CLACSO El mercado en el foro: una teoria econémica de la
demagogia Haddad, Fernando 2002

Coleccién de Ciencias Sociales Derecho 10472907 4435185 Editorial Universitaria Derecho Mercantil. En: Seleccion de Guias de
Estudio: Derecho Universidad de La Habana Cuba 2011 2011

Coleccion de Ciencias Sociales Sociologia 10148310 3172145 Red Papeles de Poblacién Cambios en el mercado laboral urbano
medidos a fravés de la esperanzade vida activa Partida Bush, Virgilio 2006

Coleccion de Ciencias Sociales Ciencia politica 10105140 3163738 Red Polis Democracia y mercado Ramirez Gomez, Mauricio 2006

Coleccion de Ciencias Sociales Ciencia politica 10110717 3165615 Red Reflexion Politica Globalizacién y mercado de trabajo en
Colombia: algunas consideraciones en el marco de la flexibilizacion laboral Guevara Flétcher, Diego Andrés 2006

Coleccion de Ciencias Sociales Trabajo Social 10623486 3202165 D - FAO Politicas de mercado de trabajo y pobreza rural en
América Latina. Tomo | Soto Baquero, Fernando Roma 2012 2012

Coleccion de Ciencias Sociales Derecho 10741655 3214305 Editorial UOC Régimen juridico y mercado de la television en abierto en
Esparia Garcia Castillejo, Angel Espaiia 2013 2013 9788490291764 9788490298893

Coleccién de Ciencias Sociales Derecho 10844991 3218904 El Cid Editor | apuntes Jurisprudencia: mercado de valores Grupo
Gaceta Juridica Pert 2014 2014

Coleccion de Ciencias Sociales Educacion, pedagogia e investigacion 11138480 4310610 Editorial Mguel Angel Porrtia Educacion
superior, el mercado emergente y el bien publico Pusser, Brian México 2016 2005 9789707016149 9781512924718

Coleccion de Ciencias Sociales Derecho 5350352 Wolters Kluwer Espafia 2017 Practica mercantil para abogados Sebastian, Rafael
Espafia 2018 2017 9788490206058

Coleccion de Ciencias Sociales Derecho 5350355 Wolters Kluwer Esparia Codigo comercio yleyes mercantiles Alonso Ureba,
Alberto Esparfia 2018 2017 9788490206218

Coleccion de Ciencias Sociales Derecho 11424220 4945655 Difusora Larousse - Editorial Tecnos Manual de derecho mercantil. Vol. |
(22a. ed.) Broseta Pont, Manuel Espariia 2017 2015 9788430966530 9788430967964

11.3 WEBGRAHA: (Recursos procedentes de Internet en el rea de estudio de libre acceso)

www.monografias.com/, Biblioteca virtual UNACH
http://dspace.utpl.edu.ec/bitstream/123456789/5005/1/tesis.pdf
http://dspace.uazuay.edu.echitstream/datos/2884/1/05914.pdf

12. PERFIL DEL DOCENTE:

LICENCIADO EN CIENCIAS POLITICAS Y ECONOMCAS.
ABOGADO.
MASTER UNIVERSITARIO EN DERECHO DEL COVERCIO INTERNACIONAL.
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ANEXOS

PONDERACION PARA LA EVALUACION DEL ESTUDIANTE POR ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE:

Primer Segundo
COMPONENTE ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE Parcial Parcial
%(Puntos): | %(Puntos):

e Conferencias, Seminarios, Estudios de Casos, Foros, Clases en
Linea, Senicios realizados en escenarios laborables. Experiencias
colectivas en proyectos: sistematizacion de practicas de
investigacion-intervencion, construccién de modelos y prototipos, 35% 35%
proyectos de problematizacién, resolucién de problemas, entornos
\irtuales, entre otros. Evaluaciones orales, escritas entre otras.

Aprendizaje en contacto
con el docente

o Actividades desarrolladas en escenarios experimentales o
laboratorios, practicas de campo, trabajos de observacion, resolucion
de problemas, talleres, manejo de base de datos y acervos 35% 35%
bibliograficos entre otros.

Aprendizaje practico-
experimental

o Lectura, analisis y compresion de materiales bibliograficos y
documentales tanto analdgicos como digitales, generacién de datos

Aprendizaje autonomo y busqueda de informacion, elaboracion individual de ensayos, 30% 30%

trabajos y exposiciones.

PROMEDIO 100%-10 | 100%-10

La calificacion de cada componente se ponderara sobre 10 puntos, debiendo realizar una regla de 3 en base al
porcentaje de cada uno de ellos para obtener una calificacion final sobre 10.

Documento Generado el: 16 de abril de 2023 a las 16:48:12
Fuente: Sistema Informatico de Control Académico - Uvirtual
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