
Oferta y 
Demanda

Se definen las cantidades y 
precios de los bienes y 
servicios que consumimos 
a diario.



DEMANDA 

• Si usted demanda algo ,significa que:

• Lo desea

• Tiene la capacidad de adquirirlo

• Tiene planes de comprar 



Cantidad demandada

• Un bien o servicio es el momento que 
los consumidores plantean comprar 
durante un periodo determinado, a un 
precio específico .

• No es necesariamente la misma que la 
cantidad adquirida en realidad .

• En ocasiones la cantidad demandada 
excede la cantidad disponible de bienes 
,hoy en cuyo caso el monto adquirido 
será menor que la cantidad demandada 
.



LEY DE LA DEMANDA

• Según la ley de la demanda :

• Si los demás factores no cambian ,hoy cuanto 
más alto es el precio de un bien ,menor es la 
cantidad demandada del mismo ; y a menor 
precio de un bien, mayor es la cantidad 
demandada .

• ¿A qué se debe que un precio más alto reduzca 
la cantidad demandada? A dos razones :

• Al efecto situación 

• Al efecto ingreso 



DEMANDA 

• Efectos sustitución 

• Cunado el precio relativo de un bien o 
servicio se eleva, las personas buscan 
sustitutos, así que la cantidad demanda del 
bien o servicio disminuye.

• Efecto ingreso 

• Cuando el precio de un bien o servicio se 
eleva en relación con el ingreso ,las 
personas ya no pueden comprar todo 
aquello que adquirían antes ,así que la 
cantidad demandada del bien o servicio 
disminuye.



LA CURVA DE LA 
DEMANDA

• El termino demanda se refiere a la 
relación integra que existe entre el precio 
de un bien y la cantidad demandada del 
mismo

• Una curva de demanda ilustra la relación 
que hay entre la cantidad demandada de 
un bien y su precio,cuando todos los 
demás factores que influyen en los 
planes de compra de los consumidores 
permanecen sin cambio.



LA CURVA DE LA DEMANDA

• En microeconomía, la curva de demanda es el 
gráfico que representa la relación entre el precio de 
un determinado bien o servicio y el nivel o cantidad 
de demanda que los consumidores aceptan.



DEMANDA

• Un aumento en el precio ,con el resto de los 
factores sin cambio,provoca una disminucion en 
la cantidad demandada y un movimiento 
ascendente a lo largo de la curva de demanda.

• Uan reduccion en el precio con el resto de los 
factores sin cambio,provoca un incremento en la 
cantidad deemandada y un movimiento 
descendente a lo largo de la curva de  la 
demanda.



DEMANDA

• DISPOSICION Y CAPACIDAD DE PAGO

• La curva de demanda es también una 
curva de disposición y capacidad de 
pago.

• Entre menor es loa cantidad disponible, 
mayor es el precio que cualquier 
persona esta dispuesta a pagar por una 
unidad adicional del bien o servicio.

• La disposición a pagar determina el 
beneficio marginal.



DEMANDA

• UN CAMBIO EN LA DEMANDA

• Cuando cualquiera de los factores que influyen 
en los planes de compra distinto del precio el 
bien se modifica, se dice que hay un cambio en 
la demanda por dicho bien.

• La cantidad del bien que las personas planean 
comprar se modifica a cada uno de los precios, 
así que surge una nueva curva de demanda.

• Cuando la demanda aumenta, la curva de 
demanda se desplaza hacia la derecha.

• Cuando la demanda disminuye, la curva de la 
demanda se desplaza hacia la izquierda.



Un aumento 
en la 
demanda



Seis principales factores provocan 
cambios en la demanda 

• Se trata de :

• Precios de los bienes relacionados 

• Precios esperados en el futuro 

• Ingresos 

• Ingreso y crédito futuro 

• Población 

• Preferencia 



LEY DE LA 
DEMANDA



Un cambio en la 
cantidad 
demandada 
versus un cambio 
en la demanda



Oferta 

• Si una empresa ofrece un bien o servicio es 
porque :

• Tienen los recursos de la tecnología para 
producirlo

• Puede obtener utilidades a partir de su 
producción 

• Planea producirlo y venderlo 



Oferta

• La cantidad de bienes y/o servicios que 
las distintas organizaciones, empresas o 
personas tienen la capacidad y deseo de 
vender en el mercado, en un 
determinado lapso tiempo y espacio, en 
un particular valor pecuniario, con el fin 
de satisfacer deseos y/o necesidades.



Ley de la oferta 

• La ley de la oferta establece que :

• Si todos los demás factores permanecen 
sin cambio , cuánto más alto es el precio 
de un bien ,mayor es la cantidad ofrecida 
del mismo ;y a menor precio de un 
bien,menores la cantidad ofrecida del 
bien .

• ¿A qué se que un precio más alto 
aumente la cantidad ofrecida?

• A que el costo marginal se incremente  



CURVA DE OFERTA Y 
PLAN DE OFERTA

• Usted está a punto de conocer la 
segunda de las dos curvas más utilizadas en 
economía: la curva de oferta.

• El término oferta se refiere a la relación 
completa entre el precio de un bien y la 
cantidad ofrecida del mismo. 

• La oferta se ilustra mediante la curva de 
oferta y el plan de oferta. 

• El término cantidad ofrecida se refiere a 
un punto sobre la curva de oferta: el 
punto donde se establece la cantidad 
ofrecida a un precio en particular.



Cambio en la oferta

■ Precios de los 
recursos 

productivos.

■ Precios de los 
bienes relacionados 

producidos.

■ Precios esperados 
en el futuro.

■ Número de 
proveedores.

■ Tecnología.
■ Estado de la 

naturaleza.

Seis factores clave modifican la oferta. Éstos son:



El cambio en 
la cantidad 
ofrecida 
versus el 
cambio en la 
oferta



OFERTA DE 
BARRAS 
ENERGÈTICAS



Un cambio en la 
cantidad ofrecida 
versus un cambio 
en la oferta
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El mercado

Es una institución social donde interactúan 
los vendedores y compradores.



Clasificación de 
los mercados



El 
equilibrio 

en el 
mercado

Para que las leyes de mercado funcionen
adecuadamente debe existir un equilibrio entre la
demanda y la oferta de manera que se genere una
situación de ganar-ganar. En el análisis de
equilibrio se determina precio y cantidad.



PUNTO DE 
EQUILIBRIO

En referencia al mercado, el equilibrio se logra cuando 
a un cierto precio, la demanda de un producto o 
servicio se iguala a la cantidad ofertada de ese mismo 
producto o servicio



La 
competencia 
perfecta
La competencia perfecta caracteriza a los mercados ideales ,según el

número de participantes, en el mercado de competencia perfecta

existen muchos vendedores y compradores por lo que ninguno de

ellos puede imponer el precio de los productos.



Los mercados 
tienden al 
equilibrio porque:

■ El precio regula los planes de 
compra y venta. 

■ El precio se ajusta cuando los 
planes no concuerdan



El precio 
como 

regulador



Ajustes de precio

• Hemos visto que cuando el precio está por debajo 
del equilibrio, hay un faltante y cuando está por 
encima, hay un excedente.

• ¿Podemos confiar en que un cambio de precio 
eliminará la existencia de faltantes o excedentes?



Veamos por qué cambia el 
precio cuando hay faltantes o 
excedentes.

1. Un faltante impulsa el precio hacia 
arriba

2. Un excedente impulsa el precio hacia 
abajo

3. El mejor intercambio disponible para 
compradores y vendedores



TALLER EN CLASE

• ¿Qué es el precio de equilibrio de un bien o 
servicio?

• ¿En qué intervalo de precios ocurre un faltante? 
¿Qué ocurre con el precio cuando hay un 
faltante?

• ¿En qué rango de precios surge un excedente? 
¿Qué ocurre con el precio cuando hay un 
excedente?

• ¿Por qué el precio al que la cantidad demandada 
es iguala que  la cantidad ofrecida es el precio de 
equilibrio?

• ¿Por qué el precio de equilibrio es el mejor trato 
posible tanto para compradores como para 
vendedores?



Impactos de las 
variables 
macroeconómicas



Conceptos 
clave

• MERCADOS Y PRECIOS 

• ■ Un mercado competitivo es el que tiene tantos compradores y 
vendedores que ninguno puede influir en el precio.

• ■ El costo de oportunidad es un precio relativo. 

• ■ La demanda y la oferta determinan los precios relativos

• DEMANDA 

• ■ La demanda es la relación entre la cantidad demandada de un 
bien y su precio cuando todos los demás factores que influyen en 
los planes de compra permanecen constantes. 

• ■ Si los demás factores se mantienen constantes, cuanto más alto 
sea el precio de un bien menor será su cantidad demandada; ésta 
es la ley de la demanda.

• ■ La demanda depende de los precios de los bienes relacionados 
(sustitutos y complementos), de los precios esperados en el 
futuro, del ingreso, del ingreso esperado en el futuro y el crédito, 
de la población y de las preferencias.



Conceptos clave

• Oferta 

• ■ La oferta es la relación entre la cantidad ofertada 
de un bien y su precio cuando todos los demás 
factores que influyen en los planes de venta 
permanecen constantes. 

• ■ Si los demás factores se mantienen constantes, 
cuanto más alto sea el precio de un bien, mayor 
será su cantidad ofertada; ésta es la ley de la oferta.

• ■ La oferta depende de los precios de los recursos 
utilizados en la producción de un bien, de los 
precios de los bienes relacionados, de los precios 
esperados en el futuro, del número de proveedores, 
de la tecnología y del estado de la naturaleza.



Conceptos 
clave

• EQUILIBRIO DEL MERCADO 

• ■ Al precio de equilibrio, la cantidad demandada es igual a la 
cantidad ofrecida. 

• ■ Con precios por encima del equilibrio, surge un excedente y el 
precio baja.

• ■ Con precios por debajo del equilibrio, surge un faltante y el 
precio sube.

• PRONÓSTICO DE CAMBIOS EN PRECIOS Y CANTIDADES 

• ■ Un aumento en la demanda provoca un alza de precio y un 
incremento en la cantidad ofrecida. Una disminución en la 
demanda provoca una baja de precio y una reducción en la 
cantidad ofrecida.

• ■ Un aumento en la oferta provoca una baja de precio y un 
incremento en la cantidad demandada. Una disminución en la 
oferta provoca un aumento de precio y una reducción en la 
cantidad demandada. 

• ■ Un aumento en la demanda y en la oferta provoca un incremento 
en la cantidad, pero un cambio de precio incierto. Un aumento en 
la demanda y una disminución en la oferta provocan un precio más 
alto, pero un cambio de la cantidad incierto
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