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En la época actual, esta obra representa una revisión prag-
mática de los conceptos fundamentales de la gestión finan-
ciera. Se determina esta disciplina, en razón, de ser estre-
chamente relacionadas, a la contabilidad y administración, 
que proporciona instrumentos o herramientas financieras 
para la toma de decisiones adecuadas en las empresas. Bajo 
esta perspectiva, se pretende en toda oportunidad asignar al 
ejemplar de un eminente contenido formativo, por ello las 
conceptualizaciones teóricas y técnicas que se proponen en 
ésta se exponen acompañados de casos prácticos.

El libro se estructura de los conocimientos en forma acu-
mulativa, busca en todo momento la interrelación de los 
conceptos propuestos. De manera progresiva se exponen los 
diferentes temas que se constituyen fundamentales para la 
toma de decisiones. Es una obra apta para profesionales de 
las siguientes áreas Contable, financiera y de la dirección de 
empresas, así como para los estudiantes de las carreras en 
ciencias empresariales, y carreras afines.

Se fundamenta en. “La Ética Profesional en las Finanzas” 
con el fin de aportar una concientización acerca de las nor-
mas de conducta que debe observar y tener los profesiona-
les que se desempeñan en el ámbito financiero, contable y 
administrativo.

Introducción



Se procura que los contenidos abordados se presentena 
un nivel fundamental, con un lenguaje sencillo y claro, de 
tal manera que sean relevantes, que respondan a la proble-
mática, a las diferentes situaciones de la realidad empresa-
rial actual y de los propios integrantes del proceso formativo. 
Además, se pretende que las temáticas sean interdisciplina-
rias, brindando la oportunidad para que los  autores partici-
pantes de  universidades en  Colombia, Ecuador y España, a 
través de sus conocimientos, puedan tener una interacción 
con el lector, y éste influya en la realidad palpada por ellos en 
ámbito de formación y del ejercicio profesional, de manera 
específica el texto proporciona contenidos, instrumentos 
o herramientas financieras, para que los lectores se funda-
menten respecto a la toma de decisiones adecuadas, y esto 
genera un impacto en la homeóstasis organizacional, a tra-
vés de un equilibrio financiero.
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Este Capítulo recoge,  en esencia, los tipos de análisis de los 
estados financieros, tales como: El análisis de tendencias, 
análisis de estructura composicional, razones de liquidez, 
indicadores de endeudamiento, razones de actividad, indi-
cadores de rentabilidad. Estos temas son parte fundamental 
del Análisis de Estados Financieros, ya que proporciona a la 
dirección financiera y a los administradores, opciones técni-
cas para la toma de decisiones. La información contable, es 
la materia prima o el insumo para determinar la situación 
financiera de una organización, mediante la aplicación de 
diferentes tipos de análisis, instrumentos, herramientas, indi-
cadores o ratios financieros.
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Ahora bien, las decisiones financieras dependen en gran 
medida de los resultados que se obtengan a partir del aná-
lisis de los estados financieros, porque esto genera a la orga-
nización una imagen de credibilidad o desconfianza en el 
medio en que se desarrolla económicamente y esos datos 
son importantes, para los usuarios de la información finan-
ciera, como accionistas, administradores, empleados, acree-
dores, proveedores, entre otros.

Análisis financiero

Definición:

Según López (2002), argumenta que la palabra análisis es de 
origen griego “analuis” que significa disolución. Por otro lado,  el 
diccionario de la Real Academia de la Lengua,  define a la pala-
bra análisis como: el estudio detallado de algo, especialmente de 
una obra o de un escrito. En resumidas cuentas, el análisis es un 
estudio detallado de una situación, persona u objeto con el fin de 
establecer su origen, características, componentes, entre otros. 

Por lo tanto, el análisis financiero es el estudio que se hace 
a la información contable de la empresa, expresada a través 
de los resultados de los estados financieros, esta información 
es de poca utilidad si no se la interpreta, para que con las 
conclusiones se puedan tomar decisiones de la misma, con 
el fin de obtener un mejor rendimiento en las organizaciones 
a través del tiempo (Bernal-Domínguez & Amat-Salas, 2012); 
(Block, Hirt, & Danielsen, 2013); (Dapena & Alonso, 2015).

La aplicación de adecuadas técnicas de análisis financiero 
es de mucha importancia para tomar decisiones (Gitman & 
Zutter, 2012). Por ello, lo menciona Van y Wachowicz (2010), 
que las decisiones importantes en la gestión financiera son:

•	 	Decisión de Inversión: esta decisión se enfoca en la 
creación de valor de la empresa, mediante la opción 
de incrementar la rentabilidad del negocio a través del 
desembolso de recursos económicos a lo interno de la 
organización, o de otras nuevas perspectivas que gene-
ren alto rendimiento y pronto retorno de la inversión.
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•	 	Decisión financiera: este tipo de decisión, permite a la 
empresa contar con nuevos recursos para llevar a efecto 
las diferentes inversiones de corto o largo plazo que haya 
planificado la administración financiera. El financia-
miento que obtenga la organización debe ser en la canti-
dad, el tiempo y las condiciones idóneas con la finalidad 
que contribuyan a la maximización de la riqueza econó-
mica de la empresa. Además, hay que tomar en cuenta 
que existen diversas formas de financiarse tales como: 
emisión de acciones, la distribución de los dividendos, 
negociación de las cuentas por cobrar, entre otras. 

•	 	Decisión Administrativa de bienes: una vez que se han 
ejecutado las decisiones de inversión y de financia-
miento, y aquello conlleva a responsabilidad de asignar 
los bienes adquiridos en las áreas o departamentos para 
los cuales fueron requeridos con anticipación. La admi-
nistración eficiente de los bienes de la organización es 
de suma importancia debido a que su adecuada utiliza-
ción tiene incidencia directa en la generación de bene-
ficios económicos.

Así mismo, como menciona el autor Robles (2012), el análisis 
financiero es una secuencia de etapas que se utiliza para anali-
zar la información histórica de la empresa y para generar estra-
tegias a corto y largo plazo. Las etapas, se detalla en el cuadro1.
Cuadro 1. Proceso del análisis financiero.

Fuente: Los Autores con base a Robles (2012)

     1. Reunir la información financiera.

     2. Análisis de la información financiera

     3. Evaluación de los resultados obtenidos

    4. Toma de decisiones y aplicación de estrategias
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Análisis de los estados financieros:

El propósito esencial del análisis de los estados financieros 
es, convertir los datos obtenidos de la empresa y transfor-
marlos en información útil para generar estrategias básicas 
para la toma de decisiones tanto a corto como a largo plazo 
(Ross, Westerfield, & Jaffe, 2012); (Toro & Palomo, 2014).

El análisis de los estados financieros toma como principa-
les elementos al Estado de Resultados y el Estado de Situa-
ción Financiera, y diversas técnica de evaluación financiera, a 
través de éstas se pueden revelar factores importantes para 
la toma de decisiones financieras de la empresa (Arias, Porti-
lla, & Agredo, 2007); (Alarcón Armenteros & Ulloa Paz, 2012); 
(Ochoa & Toscano, 2012).

Al final de cada período contable las empresas presentan 
estados financieros para su respectivo análisis, con el objetivo 
de demostrar su resultado económico y facilitar así, la toma 
de decisiones de los usuarios (tanto internos como externos) 
de la información contable (Van & Wachowicz, 2010) (Alvear 
& Tello, 2014).

Es importante que los resultados de los estados financieros 
presenten información de acuerdo a la normativa contable, 
ya que, esto aumenta la calidad y confiablidad de la informa-
ción, además, permiten que disminuya el riesgo, aumente la 
credibilidad en las empresas y obtengan mayor probabilidad 
de acceder a créditos en el sistema financiero(Jara & Sán-
chez, 2012);(Palazuelos, Herrero, & Montoya del Corte, 2017).

Metodología de evaluación de los estados financieros:

Con el fin de determinar la estructura económica de una 
empresa, es necesario utilizar diferentes métodos que per-
mitan conocer sus cifras contables y su comportamiento, los 
tres métodos de evaluación financiera más utilizados son: 
análisis horizontal, análisis vertical y las razones financieras 
(Alarcón Armenteros & Ulloa Paz, 2012); (Perea, Castellanos, & 
Valderrama, 2016), estos se detallan a continuación:
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•	 	Análisis Horizontal: Este tipo de análisis tiene un proceso 
que permite comparar estados financieros similares en 
dos o más períodos consecutivos, con el fin de observar 
la variación absoluta y porcentual, de las cuentas conta-
bles de un período a otro, y verificar si es favorable o no 
para la empresa(Ochoa & Toscano, 2012);(Soto G., Ramón 
G., Solórzano G., Sarmiento Ch., & Mite A., 2017)

•	 	Análisis Vertical: Esta técnica permite analizar de forma 
vertical las cifras contables de los estados financie-
ros, como lo son, el Estado de Situación Financiera y el 
Estado de Resultados (Ross et al., 2012); (Soto G. et al., 
2017).

Es preciso mencionar que, en los tipos de análisis horizontal 
y vertical, existe una marcada diferencia en la cual el análisis 
horizontal compara información de una misma cuenta, pero 
en varios períodos. En cambio, el análisis vertical se dedica 
estrictamente a establecer una comparación de una cuenta 
frente al total de un grupo de cuentas en un mismo año. 
Cuando un administrador financiero o usuario de la infor-
mación contable desee conocer la tendencia o evolución de 
incremento o disminución de una cuenta tendrá que aplicar 
análisis horizontal; No obstante, si desea conocer el grado 
de representación que tiene una cuente frente a todo el 
grupo ya sea al total activo, total pasivo y patrimonio, o en su 
defecto ventas tendrá que aplicar análisis vertical.

Razones financieras
Las razones financieras permiten conocer, como es el com-
portamiento actual de la empresa, en el ámbito de la liqui-
dez, en el campo de la gestión, a nivel de endeudamiento, 
además de su rentabilidad y, por lo tanto, su valor en el mer-
cado (Bernal-Domínguez & Amat-Salas, 2012); (Claramunt, 
Casanovas, & Caicedo, 2012);(Ochoa & Toscano, 2012). 

Las razones financieras que se estudiarán en este capítulo 
son: las razones de liquidez, las razones de gestión, las razo-
nes de endeudamiento y las razones de rentabilidad, mis-
mas que se detallan a continuación en el cuadro 2.
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Cuadro 2. Razones Financieras

Razones 
financieras

Razones Indicadores
Razón de Liquidez 1. Capital Neta de Trabajo.

2. Razón Corriente.
3. Razón Rápida.

Razón de Gestión 1. Razón de Cuentas por Cobrar.
2. Periodo promedio de cobro.
3. Rotación de Inventarios.
4. Edad promedio de Inventarios.
5. Ciclo Operacional promedio.
6. Rotación de Activos totales.

Razón de Endeudamiento 1. Nivel de Deuda.
2. Nivel de deuda/patrimonio
3. Cobertura de Intereses.

Razón de Rentabilidad 1. Margen Bruto.
2. Razón de margen de utilidad neta.

Elaborado por: Los autores

A continuación, se detallarán cada uno de los indicadores 
financieros.

Indicadores de liquidez:
Los indicadores de liquidez son instrumentos que ayudan a 
determinar en qué estado está la empresa para cumplir sus 
obligaciones en el corto plazo, sse entiende por liquidez, es 
la capacidad inmediata de pago que la empresa tiene para 
cumplir sus obligaciones con sus acreedores(Morelos, Fon-
talvo, & De La Hoz, 2012).

Según Rodríguez M., (2012), la liquidez es la capacidad para 
cumplir con los compromiso de pago que la empresa tiene, 
mientras que solvencia es la capacidad de la empresa de 
cubrir sus obligaciones de largo plazo. En resumidas cuen-
tas, la liquidez se relaciona con el corto plazo, es decir,  con 
un año, y básicamente se utiliza en su análisis los activos y 
pasivos corrientes, mientras que la solvencia toma en cuenta 
las fuentes de financiamiento de largo plazo.
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Este grupo de indicadores evalúan el cumplimiento de 
la empresa a corto plazo a través de los activos y pasivos 
corrientes, a continuación, se detalla la clasificación de los 
tres indicadores de este grupo:

•	 	Capital Neto de Trabajo, este indicador muestra la capa-
cidad de respuesta que tiene la empresa para operar con 
sus activos de corto plazo tales como el efectivo, cuentas 
por cobrar, inventarios y sus pasivos de corto plazo. El 
capital de trabajo es todo el recurso que la empresa des-
tina para su funcionamiento diario (Soto G. et al., 2017). 
La fórmula del capital neto de trabajo es la siguiente:

CNT=ACTIVO CORRIENTE-PASIVO CORRIENTE        Ecu: 1
Autores como: Gitman y Zutter (2012); Van y Wachowicz 

(2010); Rodríguez M. (2012), en sus capítulos que tratan lo 
concerniente a la clasificación de las razones financieras no 
hacen constar al capital neto de trabajo dentro de la temá-
tica. 

Asimismo, Block et al., (2013); Gitman y Zutter, (2012); Van 
y Wachowicz, (2010), consideran que el capital de trabajo se 
enfoca al tratamiento o administración del activo corriente 
o circulante.

•	 	Razón Corriente, este indicador tiene la finalidad de 
cubrir sus obligaciones de corto plazo con sus activos 
de corto plazo. Para que exista liquidez en la empresa 
el resultado de estos valores debe dar mayor que 1. Si el 
resultado es mayor a esta cantidad, la empresa pudiese 
tener una fuerte liquidez (Fontalvo, Vergara, & De la Hoz, 
2012).	

La forma de cálculo es la siguiente:

•	 	Razón Rápida, este indicador también es conocido como 
la prueba ácida y mide la liquidez de la empresa y su 
forma de pago (Fontalvo, Vergara, et al., 2012). Además, 
esta razón no considera todos los activos de la empresa, 

ACTIVO CORRIENTE
PASIVO CORRIENTERC= Ecu:2
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tales como: los inventarios y prepagados, debido a que 
no representan una liquidez inmediata para el negocio 
y toma un cierto periodo de tiempo para que se con-
viertan en efectivo. Por ello considera, los que pueden 
hacerse líquidos de manera más ágil como efectivo, 
cuentas por cobrar e inversiones a corto plazo. Es impor-
tante que la empresa posea una reserva para cubrir sus 
compromisos, esto en el caso de que los acreedores, los 
exijan en un corto espacio de tiempo. (Brealey, Myers, & 
Allen, 2010); (Soto G. et al., 2017)

La forma de cálculo es la siguiente:

Indicadores de gestión 

Esta razón también es conocida como de actividad, son 
aquellas que le dan a la empresa la capacidad de operar 
diariamente, a través de la gestión de la recuperación de 
las cuentas por cobrar, rotación de inventarios. Es de gran 
importancia para la empresa, que estos indicadores tengan 
resultados positivos, ya que, de no ser así, puede llegar a 
tener problemas de liquidez y no podrá operar diariamente. 
Este indicador mide la rapidez en que las cuentas por cobrar 
y los inventarios pueden efectivizarse (Fontalvo, De la Hoz, & 
Vergara, 2012); (Soto G. et al., 2017). A continuación, se detalla 
la clasificación de siete indicadores de gestión:

•	 	Rotación de Cuentas por Cobrar, también conocida 
como razón de recuperación de cartera, este indicador 
nos muestra el número de veces que se recuperan las 
cuentas por cobrar. Mientras más veces se recupere la 
cartera vencida la empresa tendrá mayor liquidez y, por 
lo tanto, un mejor capital de trabajo.

Su forma de cálculo es el siguiente: 

ACTIVO CORRIENTE-INVENTARIOS
PASIVO CORRIENTERR= Ecu:3

VENTAS A CRÉDITO
CUENTAS POR COBRAR PROMEDIO (CCP)RRC= Ecu:4
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•	 	Período promedio de Cobro, este indicador estableceel 
promedio de días que la empresa se tarda para recupe-
rar sus cuentas por cobrar. Mientras menor sea el resul-
tado de este indicador, significa que causa un efecto 
positivo en la liquidez, debido a la pronta recuperación 
de la cartera de crédito. La forma de cálculo según Git-
man y Zutter (2012),es 365 días del año para el indicador 
de la rotación de cuentas por cobrar. Mientras Rodrí-
guez M. (2012), aplica los 360 días de año comercial para 
el indicador de la rotación de cuentas por cobrar.

•	 	Rotación de Inventarios, como su nombre lo indica, 
este indicador demuestra como rota el inventario de la 
empresa, si este rota constantemente quiere decir que 
la empresa está aumentando sus ventas y necesita de 
mercadería constantemente, caso contrario, si no rota 
de manera constante, quiere de decir que la empresa 
está perdiendo su posición en el mercado (Ross et al., 
2012).

Su forma de cálculo es la siguiente: 

•	 	Edad promedio de Inventarios, este indicador determina 
la cantidad de días que rota el inventario de la empresa, 
mientras menor sean los días indica que hay una mayor 
circulación de la mercadería otorgando mayores bene-
ficios a la empresa.

CUENTAS POR COBRAR al inicio + CUENTAS POR COBRAR al finsl
2CCP= Ecu:5

365 DÍAS
ROTACIÓN DE CUENTAS POR COBRARCCP= Ecu:6

COSTO DE VENTAS
INVENTARIO PROMEDIO (IP)RINV= Ecu:7

INVENTARIOS INICIAL + INVENTARIO FINAL
2IP= Ecu:8
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La fórmula de cálculo es la siguiente:

•	 	Ciclo operacional promedio, este indicador sirve para 
conocer el promedio de días que la empresa hace efec-
tivo la recuperación de la cartera y la rotación de inven-
tario.  Sí el resultado es menor, significa que la empresa 
ha mejorado la gestión para cobrar su cartera y adminis-
trar sus inventarios. La forma de cálculo es la siguiente:

•	 	Rotación de activos totales, este indicador determina 
la capacidad que tiene la empresa para obtener ingre-
sos a partir de la utilización de activos. Sí el resultado es 
mayor a datos de períodos anteriores, quiere decir que 
la empresa utiliza de manera adecuada sus recursos. La 
forma de cálculo es la siguiente:

Indicadores de endeudamiento 
Este tipo de razón también es conocida como razón de 
apalancamiento, y determinan la medida de los niveles de 
deuda y la medida que están comprometidos los activos y 
patrimonio con acreedores y proveedores.

Antes de obtener un crédito, las empresas deben conocer 
el nivel máximo de su endeudamiento, el endeudamiento 
es el dinero que terceros facilitan a las empresas para poder 
obtener réditos en una actividad productiva (Fontalvo, De la 
Hoz, et al., 2012).

A continuación, se detalla la clasificación de los indicado-
res de endeudamiento, los cuales son, nivel de deuda, nivel 
de deuda/patrimonio y cobertura de intereses:

365 DÍAS
ROTACIÓN DE INVENTARIOSEPINV= Ecu:9

PERÍODO PROM.DE COBRO+EDAD PROM.INVENTARIO
2COP= Ecu:10

INGRESOS (VENTAS
TOTAL ACTIVOSRA= X100 Ecu:11
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•	 	Nivel de deuda, permite conocer a la empresa el nivel de 
endeudamiento que posee con respecto a la inversión 
en activos, para las empresas es fundamental tener un 
bajo grado de deuda para disminuir el costo del finan-
ciamiento. 

La forma de cálculo es la siguiente:

•	 	Nivel de deuda/patrimonio, esta razón nos indica el por-
centaje de deuda que la empresa tiene con respecto a 
su patrimonio. La forma de cálculo es la siguiente:

•	 	Cobertura de intereses, este indicador establece la capa-
cidad que tiene la empresa para asumir el costo de inte-
rés del financiamiento obtenido, este resultado se da 
por número de veces, si este es mayor a períodos ante-
riores, quiere decir que la empresa mantiene liquidez 
para cubrir sus compromisos financieros.

Es recomendable que período a período este número de 
veces sea cada vez mayor para poder obtener financiamiento 
constantemente.

Para el cálculo de este indicador se suma, la utilidad antes 
de participación a los trabajadores, depreciación, amortiza-
ción y otros gastos financieros y se divide para la sumatoria 
de otros gastos financieros e intereses.

Indicadores de rentabilidad

Estas razones son instrumentos que permiten evaluar las 
utilidades de la empresa a partir de las ventas diarias, es 
decir miden la capacidad que la empresa tiene para obte-
ner beneficios, mientras mayor sea este número quiere decir 
que la empresa optimiza sus recursos con el fin de generar 
rentabilidad (Morelos, Fontalvo, & Vergara, 2013).

PASIVO
TOTAL ACTIVOSND= X100 Ecu:12

PASIVO
TOTAL PATRIMONIONDP= X100 Ecu:13
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Estos indicadores son calculados con el fin de conocer la 
efectividad que tiene la empresa para controlar el nivel de 
costos y gastos  de su operación, además de conocer el nivel 
de retorno de las inversiones realizadas por la misma (Soto 
G. et al., 2017). A continuación, se detalla la clasificación de 
cuatro indicadores de rentabilidad, estos son:

•	 	Margen Bruto, este indicador financiero permite cono-
cer la utilidad bruta que obtiene la empresa por cada 
unidad vendida, es decir, es medido con  base a los 
ingresos de la empresa y expresa la cantidad bruta que 
se genera por cada unidad monetaria ofertada (Gitman 
& Zutter, 2012); 

Para calcular este indicador se divide la utilidad bruta en 
ventas para las ventas de un periodo determinado y se mul-
tiplica por 100 para obtener un valor porcentual (Díaz, Pérez, 
Hernández, & Casto, 2017).

•	 	Razón de Margen de Utilidad Neta, este indicador finan-
ciero presenta la utilidad neta de la empresa luego de 
haber descontado los valores de participación a trabaja-
dores, costos, gastos e impuestos, se presenta de forma 
porcentual.

Cuanto más alto es el porcentaje de utilidad neta para la 
empresa, mucho mejor; éste es un indicador que puede 
medir el éxito de la empresa, en cuanto a las ganancias 
obtenidas por las ventas (Gitman & Zutter, 2012); (Fontalvo, 
Vergara, et al., 2012).La forma de cálculo es la siguiente:

Es fundamental establecer diferencia entre la razón de mar-
gen bruto y la razón de margen de utilidad neta. La primera 
razón determina en términos porcentuales la ganancia bruta 
del negocio, debido a que solo se excluye el costo de venta, 
es decir lo que se obtiene en utilidad bruta por cada dólar 

UTILIDAD BRUTA EN VENTAS
INGRESOS (VENTAS))MB= X100 Ecu:14

UTILIDAD DEL EJERCICIO
INGRESOS (VENTAS)MUN= X100 Ecu:15
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de ventas o el cien por ciento de ingresos; por otro lado, el 
indicador de margen de utilidad neta da a conocer en forma 
porcentual la ganancia neta del negocio del cien por ciento 
de los ingresos. 

•	 	Razón de rendimiento sobre activos (ROA), este indi-
cador financiero también conocido como rendimiento 
sobre la inversión, permite identificar la eficacia integral 
en la toma de decisiones para generar utilidad a partir 
de los activos disponibles que posee la empresa, cuanto 
más alto mucho mejor para la empresa.

Esta razón indica el porcentaje de utilidad neta que se 
obtiene sobre la base de la inversión total de los activos (Git-
man & Zutter, 2012); (Ross et al., 2012).

La forma de cálculo es la siguiente:

•	 	Razón de rendimiento sobre patrimonio (ROE), esta 
razón financiera permite identificar el rendimiento 
obtenido a raíz de la inversión de los accionistas de la 
empresa, cuanto más alto este rendimiento más ganan 
los propietarios (Gitman & Zutter, 2012); (Ross et al., 2012)

La forma de cálculo es la siguiente:

Caso práctico de aplicación de tipos de análisis y razones 
financieras

Para la presente explicación de la fundamentación teó-
rica de este libro se presenta el siguiente caso práctico de 
la empresa “GF” en la cual se realiza el análisis a los estados 
financieros, para ello se adjunta la información económica y 
financiera del período 2018 que se tiene que comparar con 
el año 2017, tal como lo muestra los cuadros 3 y 4.

UTILIDAD DEL EJERCICIO
TOTAL ACTIVOMUN= X100 Ecu:16

UTILIDAD DEL EJERCICIO
TOTAL PATRIMONIORSP= X100 Ecu:17
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Cuadro 3. Estado de Resultados

Empresa “GF” S.A.
Estado de resultados
Periodos: 2017-2018

Expresados en miles de dolares

Período 2018 Período 2017

VENTAS        98.000,00         124.000,00 

COSTO DE VENTAS           58.800,00             68.200,00 

(=) UTILIDAD BRUTA EN VENTAS        39.200,00           55.800,00 

GASTOS OPERACIONALES        31.360,00           39.618,00 

GASTOS DE ADMINISTRACIÓN           30.184,00             37.944,00 

Sueldos y Salarios           25.480,00             33.480,00 

Arriendos                784,00               1.116,00 

Seguridad y Vigilancia             1.960,00               2.790,00 

Mantenimiento             1.960,00                  558,00 

GASTOS DE VENTAS             1.176,00               1.674,00 

Publicidad             1.176,00               1.674,00 

(=) UTILIDAD OPERACIONAL           7.840,00           16.182,00 

(=) UTILIDAD ANTES DE PARTICIPA-
CIÓN A TRABAJADORES

            7.840,00             16.182,00 

(-) PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES             1.176,00               2.427,30 

(=) UTILIDADANTES DE IMPUESTOS           6.664,00           13.754,70 

(-) IMPUESTO A LA RENTA             1.466,08               3.026,03 

(=) UTILIDAD DEL EJERCICIO           5.197,92           10.728,67 

Elaborado por: Los autores
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Cuadro 4. Estado de Situación Financiera 

Empresa “GF” S.A.
Estado de situación financiera

Periodos: 2017-2018
Expresados en miles de dolares

Período 2018 Período 2017

ACTIVO   

ACTIVO CORRIENTE      505.532,00         762.684,00 

EFECTIVO Y EQUIVALENTES      145.170,00         234.228,00 

Caja           52.120,00             
78.076,00 

Bancos           93.050,00           156.152,00 

ACTIVO FINANCIERO      240.152,00         216.152,00 

Inversiones financieras al vencimiento           
60.000,00 

            
60.000,00 

Cuentas por cobrar         180.152,00           156.152,00 

EXISTENCIAS      120.210,00         312.304,00 

Inventarios         120.210,00           312.304,00 

ACTIVO NO CORRIENTE      268.500,00         218.612,80 

PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO      268.500,00         218.612,80 

Terrenos         196.000,00           156.152,00 

Equipos de Computación           72.500,00             
62.460,80 

TOTAL ACTIVO      774.032,00         981.296,80 

PASIVO   

PASIVO CORRIENTE        79.642,08         111.453,33 

Participación a Trabajadores por pagar             1.176,00               2.427,30 

Impuesto a la renta             1.466,08               3.026,03 

Cuentas por pagar           32.000,00 39.000,00 
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Préstamos bancarios           45.000,00 67.000,00 

PASIVO NO CORRIENTE      450.000,00 550.000,00 

Préstamos bancarios 450.000,00 550.000,00 

PATRIMONIO      244.389,92         319.843,47 

CAPITAL         239.192,00           309.114,80 

Capital Social         239.192,00           309.114,80 

RESULTADOS             5.197,92             10.728,67 

Utilidad del Ejercicio             5.197,92             10.728,67 

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO      774.032,00         981.296,80 

   
 Elaborado por: Los autores

• Análisis Horizontal (Estado de Resultados).

En el cuadro 5  se muestra el Análisis Horizontal (Estado de 
Resultado) para los periodos 2017, 2018. 
Cuadro 5. Estado de Resultados	

Empresa “GF” S.A.
Estado de resultadoscomparativo

Periodos: 2017 – 2018
Expresados en miles de dolares

Período         
2018

Período                 
2017

Variación            
2018 - 2017

Variación 
Porcentual

VENTAS 98.000,00   124.000,00 -  26.000,00 -20,97%

COSTO DE VENTAS 58.800,00 68.200,00 -     9.400,00 -13,78%

(=) UTILIDAD BRUTA EN VENTAS    39.200,00     55.800,00 -  16.600,00 -29,75%

GASTOS OPERACIONALES    31.360,00     39.618,00 -    8.258,00 -20,84%

GASTOS DE ADMINISTRACIÓN 30.184,00       37.944,00 -     7.760,00 -20,45%

Sueldos y Salarios 25.480,00 33.480,00 -     8.000,00 -23,89%

Arriendos          784,00         1.116,00 -        332,00 -29,75%
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Seguridad y Vigilancia       1.960,00         2.790,00 -        830,00 -29,75%

Mantenimiento       1.960,00            558,00        1.402,00 251,25%

GASTOS DE VENTAS       1.176,00         1.674,00 -        498,00 -29,75%

Publicidad       1.176,00         1.674,00 -        498,00 -29,75%

(=) UTILIDAD OPERACIONAL      7.840,00     16.182,00 -    8.342,00 -51,55%

(=) UTILIDAD ANTES DE PARTICIPA-
CIÓN A TRABAJADORES

      7.840,00       16.182,00 -     8.342,00 -51,55%

(-) PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES       1.176,00         2.427,30 -     1.251,30 -51,55%

(=) UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS      6.664,00     13.754,70 -    7.090,70 -51,55%

(-) IMPUESTO A LA RENTA       1.466,08         3.026,03 -     1.559,95 -51,55%

(=) UTILIDAD DEL EJERCICIO      5.197,92     10.728,67 -    5.530,75 -51,55%

Elaborado por: Los autores

• Análisis horizontal (estado de situación financia)
En el Cuadro 6 se muestra el Análisis Horizontal (Estado de 
Situación Financiera) para los periodos 2017, 2018.
Cuadro 6. Estado de Situación Financiera

Empresa “GF” S.A.
Estado de situación financiera comparativo

Periodos: 2017 – 2018
Expresados en miles de dolares

Período         
2018

Período                 
2017

Variación            
2018 - 2017

Variación 
Porcentual

ACTIVO  

ACTIVO CORRIENTE 505.532,00   762.684,00 -    257.152,00 -33,72%

EFECTIVO Y EQUIVALENTES    145.170,00   234.228,00 -    89.058,00 -38,02%

Caja 52.120,00 78.076,00 -    25.956,00 -33,24%

Bancos 93.050,00     156.152,00 -     63.102,00 -40,41%

ACTIVO FINANCIERO 240.152,00   216.152,00 24.000,00 11,10%

Inversiones financieras al vencimiento 60.000,00 60.000,00                  -   0,00%



Análisis de Estados Financieros 117

Cuentas por cobrar 180.152,00     156.152,00 24.000,00 15,37%

EXISTENCIAS    120.210,00   312.304,00 -   192.094,00 -61,51%

Inventarios 120.210,00     312.304,00 -   192.094,00 -61,51%

ACTIVO NO CORRIENTE 268.500,00   218.612,80 49.887,20 22,82%

PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 268.500,00   218.612,80 49.887,20 22,82%

Terrenos 196.000,00     156.152,00 39.848,00 25,52%

Equipos de Computación 72.500,00       62.460,80 10.039,20 16,07%

TOTAL ACTIVO 774.032,00   981.296,80 -   207.264,80 -21,12%

  

PASIVO  

PASIVO CORRIENTE  79.642,08  111.453,33 -     31.811,25 -28,54%

Participación a Trabajadores por pagar 1.176,00         2.427,30 -       1.251,30 -51,55%

Impuesto a la renta 1.466,08         3.026,03 -       1.559,95 -51,55%

Cuentas por pagar 32.000,00 39.000,00 -      7.000,00 -17,95%

Préstamos bancarios 45.000,00 67.000,00 -   22.000,00 -32,84%

PASIVO NO CORRIENTE 450.000,00 550.000,00 - 100.000,00 -18,18%

Préstamos bancarios 450.000,00 550.000,00 - 100.000,00 -18,18%

PATRIMONIO 244.389,92 319.843,47 -     75.453,55 -23,59%

CAPITAL 239.192,00     309.114,80 -     69.922,80 -22,62%

Capital Social 239.192,00    309.114,80 -     69.922,80 -22,62%

RESULTADOS 5.197,92       10.728,67 -       5.530,75 -51,55%

Utilidad del Ejercicio 5.197,92       10.728,67 -       5.530,75 -51,55%

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 774.032,00 981.296,80 -   207.264,80 -21,12%

     

Elaborado por: Los autores

Como se evidencia en el análisis horizontal del estado de 
resultados, ver cuadro 5 y del estado de situación financiera, 
ver cuadro 6, se resta el período más reciente (en este caso 
el año 2018) al período más antiguo (año 2017). Luego se 
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divide la variación en dólares para el período más antiguo 
(es este caso el año 2017), con la finalidad de obtener la varia-
ción porcentual. Depende de la naturaleza de la cuenta para 
establecer si el incremento o disminución de una cuenta se 
considera favorable o no para la empresa.

Interpretación del análisis horizontal.
Una vez efectuado el análisis de tipo horizontal al período 
2018 en comparación al 2017,( ver cuadro 5) con base en los 
resultados obtenidos se interpreta lo siguiente:

Los ingresos de la empresa disminuyeron para el período 
2018 en un 20,97%, mientras que el costo de venta dismi-
nuyó en un 13,78%. Por lo que, genera un decremento de la 
utilidad bruta en ventas del 20,84% para el año 2018.

De similar manera, los gastos de tipo operacional presen-
tan un -20,84%, correspondiendo a gastos de administra-
ción un -20,45% y a gastos de ventas un -29,75%. Respecto 
a la utilidad del ejercicio se evidencia una disminución del 
51,55%.

Al interpretar los resultados del estado de situación finan-
ciera (ver cuadro6), se evidencia que el grupo de efectivo y 
equivalentes disminuye para el período 2018, en un 38,02%, 
siendo la principal novedad el decremento de bancos (- 
40,41%).

Los activos financieros aumentan el 11,10%, por motivos 
de incremento de las cuentas por cobrar (15,37%). El saldo 
de inventarios refleja un -61,51%. Mientras que los activos de 
largo plazo aumentaron el 22,82%. Es decir, el activo en su 
totalidad disminuyó para el año 2018, en 21,12%.

Las obligaciones de corto plazo disminuyeron de un 
período a otro en un 28,54%, y los pasivos de largo plazo 
también disminuyeron un 18,18%.

Como se evidencia en el análisis horizontal, se puede sinte-
tizar que entre el período 2017 al 2018, los ingresos del nego-
cio disminuyeron en alta proporción, debido a la disminu-
ción en publicidad, mercadeo, y el incremento del costo de 
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la mercadería también influye en los ingresos y  a su vez en 
la reducción del margen bruto de ganancia, lo cual genera 
un decremento significativo de las utilidades del período; la 
liquidez también decreció como consecuencia de la dismi-
nución de las ventas, mientras que el Pasivo Total también 
disminuyó.

• Análisis vertical (estado de resultados).
En el cuadro 7, se muestra el Análisis vertical (Estado de 
Resultados), periodos 2017, 2018.
Cuadro 7. Estado de Resultados

Empresa “GF” S.A.
Estado de situación financiera comparativo

Periodos: 2017 – 2018
Expresados en miles de dolares

Período 
2018

Análisis 
Vertical 

2018

Período 
2017

Análisis 
Vertical 

2017

VENTAS 98.000,00 100,00% 124.000,00 100,00%

COSTO DE VENTAS 58.800,00 60,00% 68.200,00 55,00%

(=) UTILIDAD BRUTA EN VENTAS 39.200,00 40,00% 55.800,00 45,00%

GASTOS OPERACIONALES 31.360,00 32,00% 39.618,00 31,95%

GASTOS DE ADMINISTRACIÓN 30.184,00 30,80% 37.944,00 30,60%

Sueldos y Salarios 25.480,00 26,00% 33.480,00 27,00%

Arriendos 784,00 0,80% 1.116,00 0,90%

Seguridad y Vigilancia 1.960,00 2,00% 2.790,00 2,25%

Mantenimiento 1.960,00 2,00% 558,00 0,45%

GASTOS DE VENTAS 1.176,00 1,20% 1.674,00 1,35%

Publicidad 1.176,00 1,20% 1.674,00 1,35%

(=) UTILIDAD OPERACIONAL 7.840,00 8,00% 16.182,00 13,05%

(=) UTILIDAD ANTES DE PARTICI-
PACIÓN A TRABAJADORES

7.840,00 8,00% 16.182,00 13,05%
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(-) PARTICIPACIÓN A TRABAJA-
DORES

1.176,00 1,20% 2.427,30 1,96%

(=) UTILIDADANTES DE IMPUES-
TOS

6.664,00 6,80% 13.754,70 11,09%

(-) IMPUESTO A LA RENTA 1.466,08 1,50% 3.026,03 2,44%

(=) UTILIDAD DEL EJERCICIO 5.197,92 5,30% 10.728,67 8,65%

Elaborado por: Los autores

• Análisis vertical (estado de situación financiera)
En el cuadro  8, se muestra Análisis Vertical (Estado de Situa-
ción Financiera), para los periodos 2017, 2018.
Cuadro 8. Estado de Situación Financiera

Empresa “GF” S.A.
Estado de situación financiera comparativo

Periodos: 2017 – 2018
Expresados en miles de dolares

Período 
2018

Análisis 
Vertical 

2018

Período 
2017

Análisis 
Vertical 

2017
ACTIVO    

ACTIVO CORRIENTE 505.532,00 65,31% 762.684,00 77,72%

EFECTIVO Y EQUIVALENTES    145.170,00 18,76% 234.228,00 23,87%

Caja 52.120,00 6,73% 78.076,00 7,96%

Bancos 93.050,00 12,02% 156.152,00 15,91%

ACTIVO FINANCIERO 240.152,00 31,03%     216.152,00 22,03%

Inversiones financieras al venci-
miento

60.000,00 7,75% 60.000,00 6,11%

Cuentas por cobrar 180.152,00 23,27% 156.152,00 15,91%

EXISTENCIAS    120.210,00 15,53% 312.304,00 31,83%

Inventarios 120.210,00 15,53% 312.304,00 31,83%

ACTIVO NO CORRIENTE 268.500,00 34,69%     218.612,80 22,28%
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PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 268.500,00 34,69%     218.612,80 22,28%

Terrenos 196.000,00 25,32% 156.152,00 15,91%

Equipos de Computación 72.500,00 9,37% 62.460,80 6,37%

TOTAL ACTIVO 774.032,00 100,00% 981.296,80 100,00%

    

PASIVO    

PASIVO CORRIENTE 79.642,08 10,29%     111.453,33 11,36%

Participación a Trabajadores por 
pagar

1.176,00 0,15% 2.427,30 0,25%

Impuesto a la renta 1.466,08 0,19% 3.026,03 0,31%

Cuentas por pagar 32.000,00 4,13% 39.000,00 3,97%

Préstamos bancarios 45.000,00 5,81% 67.000,00 6,83%

PASIVO NO CORRIENTE 450.000,00 58,14% 550.000,00 56,05%

Préstamos bancarios 450.000,00 58,14% 550.000,00 56,05%

PATRIMONIO 244.389,92 31,57%     319.843,47 32,59%

CAPITAL 239.192,00 30,90% 309.114,80 31,50%

Capital Social 239.192,00 30,90% 309.114,80 31,50%

RESULTADOS 5.197,92 0,67% 10.728,67 1,09%

Utilidad del Ejercicio 5.197,92 0,67% 10.728,67 1,09%

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 774.032,00 100,00% 981.296,80 100,00%

     
 Elaborado por: Los autores

Interpretación del análisis vertical
En este caso, por efectos de ejemplo, se realiza la interpre-
tación del período 2018 que es el período más actual que 
muestran el Estado de Resultados y el Estado de Situación 
Financiera; cuyo detalle es el siguiente:

En el Estado de Resultados, ver cuadro 7, la cuenta que 
tiene la más alta representación, en comparación a ven-
tas, es el costo de ventas con el 60%, mientras que la dife-
rencia corresponde a la utilidad bruta en ventas (40%). Es 
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importante destacar que, el 32% lo representan los gastos 
operacionales y dentro de ellos la cuenta más alta es suel-
dos y salarios (32%). Según este análisis se interpreta que la 
empresa obtiene un 40% para ganancia bruta y un 5,30% 
para ganancia del período 2018; es decir que por cada uni-
dad monetaria (dólar) que ingresa al negocio, corresponden 
a ganancia bruta cuarenta centavos ($ 0,40) y a ganancia 
neta cinco centavos ($ 0,05). Esto se debe al elevado costo de 
la mercadería y de los gastos operativos, específicamente los 
correspondientes a sueldos y salarios, por lo que la empresa 
deberá hacer una evaluación de estos gastos a fin de saber 
que productivo es el personal que en ella trabaja en la gene-
ración de rentas.

En el Estado de Situación Financiera, ver cuadro8, mayor 
representación tiene es el activo de corto plazo con el 65,31%, 
en este grupo tiene un alto porcentaje el activo financiero 
(31,03%) y el efectivo y equivalentes el 18,76% en menor pro-
porción al total activo, las existencias o inventarios con un 
15,53%. Los activos de largo plazo (34,69%), como propiedad, 
planta y equipo representan el 34,69%.

Las obligaciones de corto plazo, en comparación al total 
pasivo y patrimonio, están en el 10,29% y los Pasivos No 
Corrientes representan el 58,14%, lo cual, en referencia a los 
fundamentos teóricos y financieros, son adecuados para la 
empresa; mientras que la estructura patrimonial del nego-
cio representa el 31,57%, con mayor presencia del capital 
social (30,90%) y una mínima representación de la utilidad 
del ejercicio con el 0,67%.

Por lo expuesto anteriormente, la finalidad del análisis ver-
tical es evidenciar el equilibrio económico y financiero que 
presentan los estados financieros de una empresa, es decir 
que los valores de cada una de las cuentas estén distribuidos 
de manera armónica y equilibrada en función a las condicio-
nes del negocio como la actividad a la que se dedica. En este 
caso se trata de una empresa comercial y se puede sintetizar 
y recomendar que la empresa necesita aumentar su ganan-
cia neta de cada período en comparación a los ingresos. 
La representación de los inventarios es baja y no es el ade-
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cuado para un negocio comercial, la empresa presenta alta 
liquidez; y la representación de la utilidad del ejercicio del 
0,67% en comparación con el total activo no es idónea, por 
lo que, es importante aumentar esta cuenta en proporción a 
la inversión en activos, mediante decisiones adecuadas por 
parte de los administradores financieros; para cumplir con 
obtener una información financiera equilibrada.

Aplicación de las razones financieras
A continuación se presenta la aplicación de las Razones 
Financieras, comenzando con las Razones de Liquidez, la 
cuales se muestran en el cuadro  9.
Cuadro 9. Razones de Liquidez

Razones de liquidez Año 2018 Año 2017
Varación 
de razo-

nes:2018-2017
Activo Corriente $505.532,00 $762.684,00  

Pasivo Corriente $79.642,00 $111.453,33  

Capital Neto de Trabajo (Activo 
Corriente-Pasivo Corriente)

$425.890,00 $651.230,67 -225340,67

  

Activo Corriente $505.532,00 $762.684,00  

Pasivo Corriente $79.642,08 $111.453,33  

Razón Corriente (Activo Corriente/
Pasivo Corriente)

$6,35 $6,84 -0,50

Activo Corriente $505.532,00 $762.684,00  

Inventarios $120.210,00 $312.304,00  

Pasivo Corriente $79.642,08 $111.453,33  

Razón Rápida (Activo Corriente-In-
ventarios)/Pasivo Corriente)

$4,84 $4,04 0,80

Elaborado por: Los autores
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A continuación, se detalla la interpretación de las Razones 
de Liquidez.

• Capital neto de trabajo (período 2018-2017)               
Interpretación. La empresa en el período 2018, tiene 
$425.889,92 para operar con sus activos corrientes, en rela-
ción al año 2017 de $ 651.230,67, esto significa que ha dis-
minuido su capital neto de trabajo lo cual puede afectar a la 
liquidez del negocio.

• Razón corriente (período 2018-2017)
Interpretación. La empresa en el período 2018, tiene $ $6,35 
para cubrir un dólar de deuda a corto plazo, que compa-
rando con el período 2017, se evidencia que la liquidez es 
muy buena para el negocio, sin embargo, en caso de existir 
exceso de recursos, se podrían destinar a otras inversiones 
que alcancen una mayor rentabilidad.

• Razón rápida (período 2018-2017)
Interpretación. En el análisis de la liquidez más rigurosa, se 
evidencia que la empresa tiene en el año 2018, $4,84 para 
cubrir un dólar de deuda de corto plazo, al excluir los inven-
tarios; se refleja una liquidez muy favorable para la empresa 
en comparación al año 2017 que fue de $ 4,04.

En el Cuadro 10 se muestran las  Razones de Gestión, 
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Cuadro 10. Razones de Gestión

Razones de gestión Año 2018 Año 2017 Varación 
de razo-

nes:2018-2017
Ventas a Crédito $98.000,00 $124.000,00  

Cuentas por Cobrar Promedio $168.152,00 $160.676,00  

Razón de Cuentas por Cobrar 
(Ventas a Crédito/Cuentas por 
Cobrar Promedio)

0,58 0,77 -0,19

Días 365 365  

Razón de Cuentas por Cobrar 0,58 0,77  

Período Promedio de Cobro (Días/
Razón de Cuentas por Cobrar)

629,31 474,03 155,28

Costo de Ventas $58.800,00 $68.200,00  

Inventario Promedio $216.257,00 $268.917,00  

Rotación de Inventarios (Costo de 
Ventas/Inventario Promedio)

0,27 0,25 0,02

Días 365 365  

Rotación de Inventarios 0,27 0,25  

Edad Promedio de Inventario 
(Días/Rotación de Inventarios)

1351,85 1460,00 -108,15

Período Promedio de Cobro 629,31 474,03  

Edad Promedio de Inventario 1351,85 1460,00  

Ciclo Operacional Promedio 
(Período Prom. de Cobro + Edad 
Prom. Inventario)/2 

990,58 967,01 23,57

Ingresos (Ventas) $98.000,00 $124.000,00  

Total Activos $774.032,00 $981.296,80  

Rotación de Activos (Ingresos/
Total Activos) X 100

12,66% 12,64% 0,0002

Elaborado por: Los autores
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A continuación, se detallan la interpretación de las Razones 
de Gestión.

• Razón de cuentas por cobrar (período 2018-2017)
Interpretación. La empresa en el período 2018, recupera 
0,58 veces las cuentas por cobrar, que comparado con el 
resultado del año 2017 que fue de 0,77 veces, se refleja que 
la gestión para recuperar la cartera de crédito es deficiente, 
considerando el año de comparación que es el 2017, y la 
actividad del negocio de tipo comercial.

• Período promedio de cobro (período 2018-2017)
Interpretación. La empresa en el período 2018, recupera a 
los 629,31 días las cuentas por cobrar, que comparando con 
el resultado del año 2017 que fue de 474,03 días, se refleja 
que la gestión para recuperar la cartera de crédito es defi-
ciente, considerando el año de comparación que es el 2017, 
y la actividad del negocio de tipo comercial.

• Rotación de inventarios (período 2018-2017)
Interpretación. En el período 2018, el inventario rota 0,27 
veces, mientras que en el año 2017, rota 0,25 veces; demos-
trando una deficiente rotación del inventario; lo cual oca-
siona disminución de ingresos, pérdida de inventarios, entre 
otras posibles afectaciones financieras.

• Edad promedio de inventario (período 2018-2017)
Interpretación. En el período 2018, el inventario rota a los 
1.351,85 días, mientras que, en el año 2017, rota a los 1.460 
días; lo cual demuestra una deficiente rotación del inven-
tario; lo cual ocasiona disminución de ingresos, pérdida de 
inventarios, entre otras posibles afectaciones financieras.

• Ciclo operacional promedio (período 2018-2017)
Interpretación. La empresa en el año 2018, se toma en pro-
medio 990,58 días, para convertir en efectivo las cuentas 
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por cobrar y el inventario, que comparando con el año 2017 
de 967,02 días; se demuestra una deficiente gestión en el 
manejo de cartera e inventarios, lo cual afecta a la liquidez y 
rentabilidad del negocio.

• Rotación de activos (período 2018-2017)
Interpretación. En el año 2018, la empresa obtiene el 12,66% 
de ingresos en relación al total de activos, mientras que en el 
año 2017 fue del 12,64%; por lo que, refleja que los porcenta-
jes se han mantenido, entre un período y otro. Sin embrago 
es importar generar la mayor cantidad de ventas en relación 
al cien por ciento de la inversión en activos.
A continuación se presenta la aplicación de las Razones  de 
endeudamiento  en el cuadro  11.
Cuadro 11. Razones de Endeudamiento 

Razones de endeudamiento Año 2018 Año 2017 Varación 
de razo-

nes:2018-2017
Pasivo $529.642,08 $661.453,33  

Total Activos $774.032,00 $981.296,80  

Nivel de Deuda (Pasivo/Total 
Activo) X 100

68,43% 67,41% 0,01

Pasivo $529.642,08 $661.453,33  

Total Patrimonio $244.389,92 $319.843,47  

Nivel de Deuda/Patrimonio  
(Pasivo/Total Patrimonio) X 100

216,72% 206,81% 0,10

Elaborado por: Los autores

Seguidamente, se describe  la interpretación de las Razones 
de Endeudamiento.

• Nivel de deuda (período 2018-2017)
Interpretación. La empresa en el año 2018, tiene un endeu-
damiento del 68,43% en relación a la inversión en activos, 
mientras que en el año 2017 fue del 67,41%; se interpreta que 
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la empresa tiene un endeudamiento alto, lo cual compro-
mete la solvencia, es fundamental que el negocio mantenga 
niveles adecuados de deuda.

• Nivel de deuda / patrimonio (período 2018-2017)
Interpretación. La empresa en el año 2018, tiene un endeuda-
miento del 206,81% en relación al patrimonio, mientras que 
en el año 2017 fue del 216,72%; se interpreta que la empresa 
tiene un endeudamiento alto, lo cual compromete la solven-
cia, es fundamental que el negocio mantenga niveles ade-
cuados de deuda.
 El cuadro 12, muestra las  Razones  de Rentabilidad.
Cuadro 12. Razones de Rentabilidad

Razones de rentabilidad Año 2018 Año 2017 Varación 
de razo-

nes:2018-2017
Utilidad del Ejercicio $5.197,92 $10.728,67  

Ingresos (Ventas) $98.000,00 $124.000,00  

Razón de Margen de Utilidad Neta 
(Utilidad del Ejer. / Ventas) X 100

5,30% 8,65% -0,03

Utilidad del Ejercicio $5.197,92 $10.728,67  

Total Activo $774.032,00 $981.296,80  

Razón de Rendimiento sobre 
Activo (Utilidad del Ejer. / Total de 
Activo) X 100

0,67% 1,09% -0,004

Utilidad del Ejercicio $5.197,92 $10.728,67  

Total Patrimonio $244.389,92 $319.843,47  

Razón de Rendimiento sobre 
Patrimonio (Utilidad del Ejer. / 
Total de Patrimonio) X 100

2,13% 3,35% -0,01

Elaborado por: Los autores

A continuación, se detallan la interpretación de las Razones 
de Rentabilidad.
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• Razón de margen de utilidad neta (período 2018-2017)
Interpretación. La organización obtiene $0,05 (5,30%) de 
ganancia neta por cada dólar que ingresa a la empresa en el 
año 2018, mientras que en el 2017 el resultado fue de $0,09 
(8,65%), esto demuestra que el negocio ha disminuido su 
rentabilidad.

• Razón de rendimiento sobre activo (período 2018-2017)
Interpretación. En el período 2018, la empresa obtiene 0,67% 
de ganancia neta en relación al total activo, mientras que 
en el 2017 fue del 1,09%; lo cual evidencia que el negocio 
obtiene una rentabilidad deficiente, y el uso de los activos no 
es el adecuado para generar utilidades.

• Razón de rendimiento sobre patrimonio (período 2018-
2017)
Interpretación. En el período 2018, la empresa obtiene 2,13% 
de ganancia neta en relación al total patrimonio, mientras 
que en el 2017 fue del 3,35%; lo cual evidencia que el nego-
cio obtiene una rentabilidad deficiente.
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