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Las estrategias ofensivas son todas aquellas que
potencian las fortalezas de un negocio aprovechando
un marco especialmente favorable.

ISmo es la que pone en practica una empresa
petidor que participa dentro del
quiere
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NIVEL |.- Estrategias Basicas:
Mejora de productos existentes
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NIVEL Il.- Estrategias Intermedias:
nnovacion de productos

de la competencia
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NIVEL Ill.- Estrategias Avanzadas:

Disrupcion del mercado
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Como implementar:
Empieza por el Nivel | y avanza gradualmente

Analiza recursos disponibles antes de cada paso

ultados constantemente

respuesta del
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Cada nivel requiere lo siguiente:

1. . Inversion moderada, riesgo bajo
2. lesgo moderado
3.



Atacar puntos
débilesde la
competencia




3.3.3 ESTRATEGAS OFENSIVAS NIVEL |,
NIVEL I, NIVEL il

2. Ataque puntos fuertes de la competencia

a, una empresa competidora puede
2S como los productos gue

Atacar puntos
fuertesdela
competencia
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3. Ataque frontal en muchos frentes

En esta estrategia la empresa puede utilizar diversos

DS para enfrentarse al competidor. Usando
nuevos, estrategias de bajo
Intensiva,
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3. Ataque frontal en muchos frentes

El ataque simulténeo en muchos frentes le da una
dad de |ograr el éxito al atacante sobre
ecursos financieros 'y
que se
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3. Ataque frontal en muchos frentes

Implementar las técnicas ofensivas,

Ataque frontalen
muchos frentes
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